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Desde o seulancamento em 2006, a UALGzine tem vindo a adotar uma linha editorial

em que cada numero é dedicado a um tema especifico. De qualquer modo, em todos os
numeros a criacao do conhecimento tem marcado presenca, ou ndo fosse a Universidade
a casa do conhecimento. Cada vez mais, este processo de criacdo esta centrado na
resolucdo de problemas com impacto direto nas nossas vidas, pelo que, hoje em dia, a
transferéncia passou a ser uma etapa desse mesmo processo. Atraveés da transferéncia,
a criacao do conhecimento é colocada ao servico da sociedade, contribuindo para o

seu desenvolvimento sustentavel e bem-estar dos seus membros. Transferir &, pois,
sinénimo de valorizar, de aumentar beneficios e de reduzir custos, nas suas diferentes
dimensdes, ndo se esgotando na monetaria.

Dada a sua juventude, a Universidade do Algarve, criada em 1979, ndo atravessou as
mesmas fases de outras instituicdes mais antigas que tiveram longos periodos em que a
transferéncia do conhecimento ndo era devidamente considerada na sua missdo. Fases
marcadas pelo isolamento das universidades ao mundo quotidiano, a sua envolvente, que
conduziram a que fossem consideradas <<Torres de Marfim»»>. Atualmente, trata-se de
um rétulo com conotacdo pejorativa, que ainda ndo se encontra totalmente erradicado,
mas que ndo traduz a atual realidade das instituicdes de ensino superior. Até ha poucas
décadas, Ensino e Investigacdo eram considerados as duas missées das universidades,
a que se juntou recentemente a missdo de contribuir para a sociedade. E nessa terceira
missdo, assumida na plenitude pela Universidade do Algarve, que se inserem as
atividades de valorizacdao do conhecimento, escolhidas como tema de destaque deste
numero da UALGzine.

O CRIA - Divisdo de Empreendedorismo e Transferéncia de Tecnologia € a estrutura
deinterface entre a Universidade do Algarve e o tecido empresarial, promovendo,
transferindo e comercializando a tecnologia e o conhecimento gerados na Academia. Em
larga medida, os conteudos apresentados constituem uma amostra das atividades do
CRIA, na area da Propriedade Industrial, onde assume relevo o trabalho desenvolvido pelo
Gabinete da Apoio a Promoc&o da Propriedade Industrial (GAPI) no registo de marcas e no
pedido e licenciamento de patentes, e na area do Empreendedorismo, com destaque para
as cinco edicoes do concurso ldeais em Caixa que conduziram a criacdo de 41empresas,
muitas delas associadas a projetos de investigacao.

O grau de maturidade alcancado nas atividades de Ensino e de Investigacdo esta longe
de ser atingido nas atividades de Transferéncia. Ainda é longo o caminho a percorrer,
mas € um caminho incontornavel, com o qual a Universidade do Algarve esta fortemente
comprometida. Em larga medida, desse caminho depende o nosso futuro coletivo. A
concorréncia entre os territorios sera cada vez mais alicercada na capacidade de criar e
transferir conhecimento, que tera que ser encarado como um recurso endégeno, a par da
terra, do mar e das pessoas.
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As universidades confrontam-se, nos

dias de hoje, com novos e complexos
desafios que estdo associados ao seu
papel de instrumentos de qualificacao

dos cidaddos e de desenvolvimento das
sociedades. Com muita frequéncia, as
equipas universitarias procuram adequar
as respetivas linhas de investigacdo
cientifica a producdo de conhecimento que
possa ser transferido para iniciar novos
sistemas produtivos ou para melhorar
processos produtivos maduros. A abertura

dos centros de investigacdo a colaboracdo com
as empresas, longe de criar subordinacdes
limitativas, permite suscitar novas areas de I&D
e proporcionar dinamicas que abrem caminho a
novas descobertas, a novos projetos e a novas
areas de aplicacdo cientifica.

A colaboragdo com 0 mundo empresarial
fundamental. A procura de plataformas de
cooperagdo e a construcdo de ambientes de
confianca mutua da suporte a essas relacdes.
Praticamente todas as universidades instalaram
no seu seio entidades que promovem essa
colaboracdo, integrando gestores de inovacdo
que tentam compreender as dinamicas dos
potenciais parceiros e que funcionam como
mediadores, promovendo a concretizacdo
conjunta de projetos. Sublinhe-se que 0s
mecanismos utilizados para a valorizacao do
conhecimento sdo dificeis e pressupéem um
esforco para aproximar culturas organizacionais
distintas.

A Universidade do Algarve iniciou
institucionalmente esse percurso em 2003
com a criacdo do CRIA. Naraiz, o CRIA foi uma

80%
TAXADE
SOBRVIVENCIA
+106
NOVAS
EMPRESAS
+130 7
CONSORCIOS CONTRATOS DE
UNIVERSIDADE LICENCIAMENTO
EMPRESA
+700
MARCAS E
LOGOTIPOS
130

PEDIDOS
DE PATENTE

entidade que surgiu por via de uma parceria
entre a Universidade do Algarve, a CCDR e
associacdes empresariais (NERA e ANJE).
Posteriormente, o CRIA transformou-se na
Divisdao de Empreendedorismo e Transferéncia
de Tecnologia da Universidade do Algarve.

0 CRIA assumiu integralmente a sua missao

e tem contribuido para que a Universidade

do Algarve reforce as suas relacdes com o
mundo empresarial através das atribuicdes
que lhe foram outorgadas. O apoio a criacdo

de novas empresas, normalmente surgidas

ou apoiadas por linhas de investigacdo da
Universidade, € um dos seus principais
objetivos. O CRIA organiza periodicamente
concursos de ideias, dirigidas a identificacao
de projetos proto-empresariais e desempenha
um papel ativo na disseminacdo da cultura

de empreendedorismo. Intervém, além disso,
na protecdo dos resultados dos projetos de
investigacdo, o que conduziu ja ao registo de um
numero significativo de patentes.

Jodo Guerreiro
Assessor Cientifico do CRIA



Proteger

Conhecimento

Patente

P.03

PROTEGER PARA
VALORIZAR

Propriedade Intelectual

A Universidade do Algarve, através do seu Gabinete de Apoio a
Promocao da Propriedade Industrial (GAPI), tem vindo, desde
2003, a apoiar empresas, empreendedores e investigadores
na dinamizacao de iniciativas ligadas a protecao dos direitos

de propriedade industrial, desighadamente o registo das

suas invencoes (patentes) e dos seus sinais distintivos do
comeércio (marcas e logotipos), com o propdsito de estimular

a competitividade das empresas e o desenvolvimento
economico daregido. A UAlg integra a rede de centros PATLIB
(Patent Library) do Instituto Europeu de Patentes e a rede de
GAPIs do Instituto Nacional da Propriedade Intelectual. Tem
intervindo na definicdo dessas estratégias, desde aideia a
formalizacao de licenciamentos de Direitos de Propriedade
Intelectual, o que permite um acompanhamento de uma ideia
de negocio bastante mais responsavel e com menos risco para
0s empreendedores.

Produzir MEIO EMPRESARIAL
Conhecimento

Investigacdo/Invencdo 700

Pedidos de registo
de marcas

50

Pedidos de patentes

MEIO ACADEMICO

80

Pedidos de patentes

deinvencdo
Valorizar 90
Conhecimento Pedidos de marcas

Mercado
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SENSORES DE
PERFORMANCEE DE
ENVELHECIMENTO PARA
CIRCUITOS DIGITAIS

Algumas destas patentes sdo de varios tipos de
sensores de performance e de envelhecimento, quer
para circuitos de logica, quer para circuitos de memoria
Static Random Access Memory (SRAM) e Dynamic
Random Access Memory (DRAM). Outras sdo patentes
relacionadas com a utilizacdo desses sensores,
nomeadamente para a otimizacdo de um circuito, ou
para a reducdo do consumo energético, sempre com

o objetivo de otimizar a operacdo sem a ocorréncia de
erros.

Jorge Semiado explica que “a medida que os circuitos
integrados vao reduzindo de tamanho, por serem
utilizadas tecnologias de fabricacao cada vez mais
pequenas e, portanto, transistores nanométricos cada
vez menores, os circuitos vao ficando mais suscetiveis

a sofrerem erros, quer pelaimprevisibilidade do seu
funcionamento, quer pela maior suscetibilidade a efeitos
exteriores e as condi¢ées de operacdo’. Por exemplo,
concretiza, ''vao-se degradando mais depressa, o que
normalmente se designa por envelhecimento dos
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circuitos”. Ora, sempre que isto acontece, a performance
do circuito é afetada, podendo ocorrer erros. Evitar esses
erros é o principal objetivo deste trabalho desenvolvido na
UAlg, tornando os circuitos mais tolerantes, ou ajustando
as condicdes de operacao.

Esta tecnologia pode ser aplicada em qualquer

circuito digital integrado. O investigador esclarece:
‘nomeadamente nas aplicacoes ligadas a internet das
coisas (Internet-of-Things - 10T), com a utilizacdo destes
sensores e destas patentes é possivel construir chips
que possam trabalhar em diferentes modos de operacao,
de acordo com as necessidades, e que apresentem um
consumo de energia tao baixo que permita aumentar
consideravelmente a autonomia de uma bateria que
alimente o sistema’. O investigador exemplifica: “isto &
particularmente interessante para sensores e circuitos

paraloT, ou para qualquer circuito alimentado por baterias’.

Este trabalho tem sido desenvolvido em parceria com

a Silicongate, uma empresa incubada na UAlg, que tem
apoiado esta investigacdao, nomeadamente na construcao
de protétipos em chip para validar todas estas patentes
e metodologias. Sobre esta parceria, Jorge Semiao
refere: “faz todo o sentido que a Silicongate seja nossa
parceira, pois uma das suas principais atividades é o
desenvolvimento de circuitos para Power Management,
ou seja, circuitos para a gestao de energia em chips”.
Embora esta empresa tenha como clientes muitas
empresas internacionais na area dos semicondutores,
Jorge Semiao admite que “'seria interessante que outras
empresas internacionais da area dos circuitos digitais e
semicondutores se interessassem por estas solucées”.
Contudo, o investigador revela: “logo que os prototipos
estejam todos fabricados e testados, iremos tentar
encontrar um parceiro internacional que aplique estas
patentes em outras solucées e circuitos".

Um dos objetivos de qualquer trabalho de investigacao

@ publicar os seus resultados, mas antes da publicacao é
necessario garantir que a ideia esta protegida. No caso de
Jorge Semiao, como todo o trabalho tem sido desenvolvido
com um parceiro empresarial e como as solucées tém
aplicacdo no mercado, necessitam de ser protegidas
antes de serem publicadas. O investigador esclarece que
"'a motivacdo para registar tantas patentes prende-se
com a evolucao normal de um trabalho de investigacao
continuado, ou seja, a medida que a investigacdo vai
progredindo, vao sendo desenvolvidas novas aplicacées e
solucdes que necessitam de ser registadas e protegidas”.

Em todo este processo, "o Gabinete de Apoio a Promocao
da Propriedade Industrial (GAPI) da UAlg tem sido
fundamental, quer no registo das patentes, quer na
elaboracao dos documentos e no apoio prestado”. Mais
dificil € a protecdo e o registo a nivel internacional, que, na
opinido do investigador, “requer muitos custos e, enquanto
nao existir uma empresa internacional interessada, é dificil
fazer e justificar essa protecao”.

De futuro espera terminar e testar todos os prototipos,
para validar as solucées. No entanto, a medida que for
tendo demonstradores desta tecnologia, a ideia é procurar
empresas internacionais que estejam interessadas em
utilizar estas solucdes nos seus circuitos e chips. Uma das
primeiras solucdes que Jorge Semiao pretende que seja
levada ao mercado é “a criacao de chips para ultra-low-
power”, ou seja, chips que otimizem o consumo energético,
reduzindo-o0 ao minimo possivel, mas que ainda assim
garantam que a operagao ocorra sem erros, para poderem
ser aplicados em sensores e circuitos paraloT.



ENERGIAS LIMPAS

PARA NOVA
GERACAO

DEPRODUTOS

Tendo como principal area de investigacao as tecnologias
do ambiente, nomeadamente nas areas da energia, da
engenharia do vento e da acustica, o docente explica

gue as suas criacées tém sido “desenvolvidas na
sustentabilidade energética de edificios, numa nova
geracao de produtos, aplicados na melhoria da qualidade
de vida e bem-estar dos ocupantes”.

Atualmente, Eusébio Conceicao pode contar com uma
nova geracao de coletores transparentes e integrados
para produzir energia em habitacées e urbanizacoes.
Estes coletores produzem calor térmico e eletricidade,
“promovem a renovacao do ar interno e integram o
processo da producao de frio térmico” e utilizam fontes

de energia solar e edlica, podendo, por exemplo, substituir

telhados, ser colocados nas superficies verticais dos

edificios, em janelas ou na envolvente exterior do edificio.

"0 desenvolvimento de novos produtos, utilizados

nesta area de investigacao, permite obter melhores
resultados na propria investigacao e tem sido um alvo
prioritario”, explica o docente e investigador, salientando
que alguns dos seus novos produtos sao 0s manequins
hidrotérmicos e biauriculares, ou seja, bonecos que
avaliam o conforto térmico, a qualidade do ar, a acustica

e orisco de resfriamento a que as pessoas sao suijeitas;
0s novos sistemas de mediacado e controlo, utilizados

na sustentabilidade energeética de edificios; e os novos
sistemas aerodinamicos para a engenharia do vento. A
criacdo destes produtos tem tido como alicerce processos
baseados na termofisiologia, no sistema termoregulatorio,
auditivo e respiratorio e nos termorecetores.

Ao nivel do Aquecimento, Ventilacao e Ar Condicionado
(AVAC), o investigador tem desenvolvido novos sistemas
gue proporcionam melhores condicdes de conforto
térmico e qualidade do ar, baseados em conceitos de
‘‘'ventilacdo personalizada, jatos confluentes, jatos
direcionados, pluma térmica humana, entre outros, e sao
aplicados em ambientes ocupados, quer na edificacao,
quer na aeronautica”, esclarece Eusébio Conceicdo. E
nesta area que o docente e investigador ja tem algumas
patentes, com prototipo, prontas para serem transferidas
para o mercado, com a esperanca que esta nova geracao
de produtos "contribua para a melhoria da qualidade de
vida, garantindo uma producao localizada de energia de
varias fontes e sistemas AVAC eficientes e com baixo nivel
de consumo energético".




O registo de patentes ¢, na opinido de Eusébio Conceicao, um
processo complexo e moroso, pois além do desenvolvimento
do produto e da redacdo da patente, existe um longo caminho
de trabalho antes da conclusao do processo. Para o ajudar
neste dificil percurso, o docente contou com o apoio do CRIA

— Divisdo de Empreendedorismo e Transferéncia e Tecnologia
da Universidade do Algarve, através do Gabinete de Apoio a
Promocao da Propriedade Industrial (GAPI), que garante terem
sido “incansaveis, dedicados e prestaveis.

Relativamente a Protecdo Industrial (P1), a nivel nacional os
custos sao reduzidos, mas para atingir a protecao internacional é
necessario ter empresas envolvidas ou dispor de outras fontes
de financiamento. Mas, Eusébio Conceicao relembra que nao
sdo so os custos da Pl que importam no desenvolvimento de
uma patente, "‘também os custos elevados em investigacao e na
concecao do produto e o tempo dedicado ao desenvolvimento
do mesmo sao importantes”.

Ha alguns anos, o docente e investigador tem vindo a
desenvolver, com mais dois sacios, a start-up EnergyClick, que
foi distinguida no concurso Ideias em Caixa 2013, dinamizado
pelo CRIA, e, no mesmo ano, com o Prémio EDP Inovacao. No
futuro, esta empresa sera a principal responsavel por introduzir
no mercado a maior parte da tecnologia registada, no entanto, ja
existem algumas empresas-parceiras que o fazem.

Sempre com o objetivo de que as suas patentes sejam aplicadas
na melhoria da qualidade de vida e bem-estar, Eusébio
Conceicao pretende contribuir e colmatar a sustentabilidade
energética dos edificios, promovendo a producao localizada de
energia e racionalizando o seu consumo.

P.07
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PREMIAR AS
MELHORES IDEIAS

ldeias em Caixa

O Concurso Ideias em Caixa € um dos mecanismos que a UAlg
utiliza para facilitar a transferéncia de conhecimento para o tecido
economico. Tornou-se num instrumento de mudanca de paradigma,
desafiando empreendedores e fomentando a criacdo da propria
empresa, assente sempre numa estratégia de valorizacao do
conhecimento e de aproveitamento de nichos de mercado atrativos.
Desde 2004, e com uma periodicidade de trés anos, a UAlg
promove esta iniciativa, envolvendo a sua comunidade académica

e outros empreendedores na apresentacao de ideias de negocio.
Contribuindo para a maturacao das ideias de negocio, atraves

da formacao em empreendedorismo e do apoio na criacdo das
empresas, materializado atraves da elaboracao do plano de negdcios
e de coaching empresarial, o Ideias em Caixa procura sempre
demonstrar a pertinéncia das iniciativas de promocao empresarial

e de aproximacao ao mercado, afirmando o empreendedorismo
qualificado e inovador no Algarve.

IDEIAS EM CAIXA

2004 39 Candidaturas
24 Participantes |
12 Vencedores
4 Empresas criadas

2007 70 Candidaturas
40 Participantes |
15 Vencedores
10 Empresas criadas

2010 126 Candidaturas

40 Participantes I
27 Vencedores
12 Empresas criadas

2013 161 Candidaturas

50 Participantes L
24 Vencedores
10 Empresas criadas
2016 e9 Candidaturas
142 Participantes |
15 Vencedores

5 Empresas criadas
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CAVIAR

MADE INPORTUGAL

A CAVIAR PORTUGAL

€ uma start-upna area

da aquacultura, fundada
em 2012, com uma forte
ligacdo a Universidade do
Algarve. O seu objetivo
principal € desenvolver
aquacultura de esturjao
para obtencao de caviar,
embora neste momento
desenvolva outros projetos
ligados a aquacultura em
Portugal e no estrangeiro.
Paulo Pedro, bidlogo
marinho e investigador da
Universidade do Algarve,
juntamente com Valeriy
Afilov, especialista em
aquacultura de esturjao na
Europa de Leste, foram os
fundadores desta empresa,
a primeira a produzir
caviar made in Portugal.

A Caviar Portugal foi uma das
empresas vencedoras do Concurso
Ideias em Caixa 2010, promovido

pela UAlg. Paulo Pedro recorda: 'este
concurso deu-nos uma projecao
mediatica que ndo estavamos a
espera. Abriu-nos muitas portas

e trouxe até nos muita gente". Ja

em 2011 o seu principal objetivo era
encontrar forma de financiar o projeto.
"“Ndo foram anos faceis,abancaeo
capital de risco ndo se mostravam
interessados, alias continuam a ndo
se mostrar; assim, na nossa travessia
pelo ‘vale da morte', decidimos
avancar com uma unidade piloto, na
UAlg, e fazer uma prova de conceito,
enquanto tentavamos convencer
potenciais investidores."”

S6 em 2015 conseguiram finalmente
um acordo com um investidor

para uma unidade de producdo em
Vendas Novas, onde esta planeada a
construcdo de uma infraestrutura com
capacidade para produzir cerca de seis
toneladas de caviar por ano. “Acho que
temos sido muito resilientes e s6 assim
conseguimos aguentar tanto tempo e
tantas dificuldades.” Nessa resiliéncia,
concretiza, 'sempre contamos com o
apoio incondicional do CRIA - Divisao
de Empreendedorismo e Transferéncia
de Tecnologia da Universidade do
Algarve".

Mas se encontrar financiamento
pode ser um grande obstaculo,

o biélogo marinho elenca ainda
outras dificuldades para quem

quer desenvolver atividades no
setor da aquacultura. "As questdes
relacionadas com o licenciamento
continuam a ser um grande entrave,
ja que obrigam a investimentos
consideraveis em projetos e estudos
sem qualquer garantia de sucesso."

Sera caso para dizer que depois

da tempestade, vem a bonanca?
“Neste momento continuamos a ter a
Universidade do Algarve como 0 nosso
grande parceiro estratégico em termos
de desenvolvimento tecnolégico e
planeamos algumas acdes conjuntas
para o futuro em diferentes areas.”
Mantém relacdes privilegiadas com
centros de investigacdo nacionais e
estrangeiros e concentram os esforcos
para poder estar na linha de frente

em termos de aplicacdo de tecnologia
nos projetos que desenvolvem. As
parcerias alargam-se a areas distintas,
quer ao nivel do fornecimento de
solucdes tecnolégicas, quer ao nivel de
fornecimento de matéria-prima com
empresas de referéncia no mercado.
No que diz respeito as vendas e a
distribuicdo dos produtos, a Caviar
Portugal também estabeleceu alguns
acordos de parceria com distribuidores
do setor agroalimentar.

Recentemente, a unidade de Vendas
Novas foi financiada pelo Programa
Operacional MAR 2020 em 50% das
despesas ilegiveis. O valor total do
investimento ronda os 12 milhdes de
euros.

A Caviar Portugal pretende ser uma
referéncia na producdo de esturjdo,
mas Paulo Pedro explica que, embora
o produto mais valorizado seja o
caviar, também estédo a comercializar
o proprio pescado, apostando na
fumagem, sem descurar outros
subprodutos como, por exemplo,

as peles, as cartilagens ou mesmo

as visceras. “Tentamos trazer

uma abordagem nova ao setor,

com sistemas fechados, menos
poluicdo, maior controlo e eficiéncia
de recursos, obtendo uma melhor
qualidade dos produtos e maior
sustentabilidade.”



Para esta empresa, até a agua
enriquecida com nutrientes € um
coproduto que pode ser utilizado, por
exemplo, para nutrir plantas, como tem
vindo a testar na sua unidade piloto.

Mas, o que muitos ndo saberéio é

que o esturjéio apareceu antes dos
dinossauros, hd 200 milhées de

anos, e resiste até hoje, existindo
atualmente mais de 20 espécies. A
Caviar Portugal comecou a produzir

o Sterlet (Acipenser ruthenus), por
ser o mais pequeno e o que mais
rapidamente consegue chegar aidade
adulta e produzir caviar.

Presentemente, na unidade piloto
jando existe espaco para manter
exemplares de espécies de maior
dimensado, mas em Vendas Novas vao
produzir caviar do esturjao Russo
(Acipenser gueldenstaedtii), Siberiano
(Acipenser baerii) e do famoso Beluga
(Huso huso), um dos maiores peixes
de agua doce do mundo, que pode
atingir mais de uma tonelada de peso
na idade adulta.

Contra ventos e marés, volvidos

seis anos desde a sua criacdo, 0s
investigadores conseguiram alcancar
0s objetivos a que se propuseram
inicialmente: produzir caviar made in
Portugal. O que é que ainda falta? A
producdo em escala para que possa
chegar aos consumidores de forma
continuada. "Sabemos que temos um
produto de elevada qualidade, seguro
em termos alimentares, e que apesar
de ndo ter a tradicao de um produto
oriundo da Russia ou do Irdo (pioneiros
na producdo de Caviar), terd outros
atributos que o farao destacar-se.”
Neste momento, Paulo Pedro aponta
como principal problema a capacidade
de producao limitada com que ainda se
deparam, que so sera resolvida dentro
de alguns anos, quando a unidade

de Vendas Novas tiver atingido

a velocidade de cruzeiro. Neste
momento, ainda ndo conseguem
assegurar uma producdo em escala,
que Ihes permita uma presenca
permanente no mercado.
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A finalizar, Paulo Pedro lembra que
ainda continua a existir o estigma

do «patrao>. "0 meu pai, também
empresario, disse-me, muitas

vezes, que nunca viu filas para se ser
empresario.” Recorda, 'na altura ndo
o entendia, agora compreendo bem as
suas palavras, porque, culturalmente,
em Portugal, um empresario continua
a ser sindénimo de explorador de
trabalhadores e a ser visto pelo
Estado como um potencial marginal,
sempre emrisco de prevaricar”.
Olhando com desconfianca para
muitos dos discursos sobre
empreendedorismo, Paulo Pedro vé

0 empresario como "‘um trapezista
sem rede, que no fundo esta a arriscar
tudo, pode ter fama ou sucesso,

mas as consequéncias de falhar
podem ser muito desastrosas'. Para
Paulo Pedro, ser empresario ‘nunca
deve ser uma questao de moda'.
Alem da autossuficiéncia financeira,
inerente a qualquer empresa, a Caviar
Portugal é, primeiramente, uma
realizacao pessoal.
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A EASYSENSING foi criada Relembrando os principais obstaculos

que tiveram que ultrapassar, o

e
p—

_em 20:!'0 HOE professores, cofundador da EasySensing explica que
investigadores, “depois de terminado esse concurso

de ideias e formalizada a sociedade,
foram identificados varios tipos de
stakeholders quer a nivel regional, quer
a nivel nacional, onde seria possivel

alunos e ex-alunos da
Universidade do Algarve.
“O CRIA - Divisao de

Empreendedorismo implementar solucbes com base

A no know-how existente. Entao foi
e Transfgrenma de formalizado um projeto, com alguma
Tecnologla da UAlg escala, envolvendo varios stakeholders -

da regido, que foi submetido no inicio
de 2012. Depois de 2012 o tempo foi
passando e as ideias subjacentes a
EasySensing ficaram em segundo
plano”. Contudo, a atividade da
empresa nao parou completamente. Ja
em 2013, viram esse projeto recusado,
mas em contrapartida, no final desse
ano, outro projeto foi aprovado.
"Quando decidi avancar com a atividade
da empresa, até estava a pensar

ir trabalhar para fora de Portugal”,

contactou um grupo de
investigadores e, depois
de analisar os nossos
projetos, desafiou-nos a
participar num concurso,
o Ideias em Caixa 2010",
explica Sérgio da Silva.

O empresario, licenciado
em Engenharia de

As dificuldades nao se ficaram por

Sistemas e Computacao
pela UAlg, recorda

que nesse CONCurso
conseguiram dois dos 12
prémios atribuidos, de

conta. Quando a EasySensing iniciou
0 seu processo de desenvolvimento
de produtos, deparou-se com um
grande desafio: transpor o que era
desenvolvido nainvestigacdo para o
mercado real. "Todavia, se o percurso
inicial ndo foi facil, o seguinte nao foi

ai. Sergio da Silva aludiu ainda a
necessidade de investimentos que,
apesar do que é divulgado, nao sao
faceis de obter devido as inumeras
regras e as mudancas constantes,
que fazem com que pequenas
empresas nao consigam submeter

entre 126 ideias. melhor, porque realizar transferéncia de uma candidatura. Outro obstaculo
tecnologia ndo é uma tarefa simples, ja  Prendeu-se com as condicoes de

que existem varios fatores que podem  aplicabilidade da tecnologia no
impossibilitar essa transferéncia em mercado. “Podemos pensar em aplicar
tempo util, considerando a velocidade ~ tecnologia de ponta no mercado,

do mercado de tecnologia.” mas a aplicacdo dessa tecnologia
depende de diversas condicoes. Se as

condicbes ndo existem, ou se criam ou
Se arranjam parcerias que as permitam
criar”. Em suma, esclarece, ‘o time

to market é essencial e pode ser um
obstaculo ao bom desenvolvimento de
umaideia’.
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A EasySensing desenvolve sistemas
de aquisicéio de dados da tltima
geracdo (sistemas I0T), desde o
sistema mais bdsico, ao método de
armazenamento e disponibilizacéo da
informacédo ao utilizador final. Ainda
sobre os dados recolhidos ou sobre
dados disponibilizados por clientes,

a EasySensing aplica técnicas de
otimizacéo de grandes volumes de
informacdo para que todo o processo,
desde a recolha até a disponibilizacéo
de dados, seja o mais rdpido possivel.
No entanto, esta empresa vai ainda
mais longe, desenvolve projetos

e aplica técnicas avancadas de
processamento de dados, através da
utilizacéio de inteligéncia artificial.

Atualmente, tem estabelecida uma
parceria muito forte com um dos
maiores grupos empresariais do
Algarve, o Grupo Rolear. Esta parceria
deriva de um projeto de I&DT em

que estiveram envolvidas a Rolear
S.A, a Universidade do Algarve,

a Universidade Nova de Lisboa e

a EasySensing, as duas ultimas

como prestadoras de servicos. No
seguimento desse projeto, ja foram
realizados outros e existem mais em
vista. A EasySensing € também uma
das responsaveis pela exploracao
comercial dos resultados do projeto
em causa.

A operar noutra vertente, temuma
parceria com a empresa Piscinas
Bioldgicas, fornecendo aos seus
clientes uma solucdo de monitorizacao
dessas piscinas, Solucdo PbOnline.
Esta solucdo permite a monitorizacao
autonoma da qualidade da agua em
piscinas biologicas.

Outra parceriaimportante foi
estabelecida com a W4MSolutions,
uma empresa algarvia que esta

a dar os primeiros passos na
internacionalizacao, onde tém sido
desenvolvidos varios sistemas de
otimizacao de armazenamento de
informacao e processamento intensivo
de dados.

A EasySensing ndo tem um mercado
definido, mas sim um vasto conjunto
de mercados onde as tecnologias
desenvolvidas podem ser aplicadas.
Como explica o engenheiro de
Sistemas e Computacdo, “‘'um

dos dispositivos de medicao
desenvolvidos, o EasyModule
(dispositivos autoalimentados e
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que permitem o envio da medicdo
de diversos sensores durante
varios anos sem troca de baterias),
pode ser aplicado, por exemplo, na
monitorizacdo de estufas, habitacoes
e fabricas". Assim, concretiza,
"todas as areas de mercado e todos
os clientes que pretendam utilizar
sistemas para a Internet of Things
(10T), que envolvam aquisicao,
armazenamento, processamento

e disponibilizacao, com valor
acrescentado, de grandes volumes
de dados (BigData) sdo mercados
de possivel posicionamento da
EasySensing".

Sabendo que este mercado é

muito abrangente, a EasySensing
estd focada, de momento, na
implementacdo de sistemas em
unidades hoteleiras, com vista a
monitorizacao e posterior reducao de
consumos energeticos. Na mesma
otica e com o mesmo foco, mas
aplicando a inteligéncia artificial, a
empresa pretende, até ao final do ano,
disponibilizar a sua primeira solucao
de previsdo, utilizando este tipo de
tecnologia. Esta solucdo pode ser
aplicada, por exemplo, na minimizacao
de consumos energéticos, no
mercado de producao de energia, na
maximizacao da producdao em estufas,
entre outros.

A par da empresa, Sérgio da Silva
ainda continua a colaborar em
algumas atividades desenvolvidas

na UAlg. Sobre a ligacédo das
universidades ao meio empresarial,
considera que “ainda existem

muitos projetos nas gavetas das
universidades portuguesas que
deveriam passar por um processo

de transferéncia de tecnologia.
Conseguir que essa transferéncia seja
redlizada é um desafio e também é um
dos objetivos da EasySensing e dos
seus promotores”.

Para terminar, conclui que ser
empresario nao é uma tarefa facil.

“Na minha experiéncia profissional
exerci funcdes por conta de outrem,
como bolseiro de investigacdo e como
contratado numa empresa, ja trabalhei
como formador em regime de recibos
verdes e agora sou empresario. Esta
ultima experiéncia é, sem duvida,

a mais dificil, mas também a mais
gratificante.”
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E PUBLICIDADE
NOS TRANSPORTES
PUBLICOS

Fundada em 2014,

aLCPA - CREATIVE
AGENCIES surge de uma
oportunidade de negocio
lancada por uma empresa
do Grupo Barraqueiro,
gestora da frota de
autocarros urbanos da
cidade de Faro. “Na altura
foi-nos lancado o desafiou g
de adquirir a concessao
para a gestao de meios
publicitarios das viaturas
designadas Proximo”,
explica o atual diretor,
Pedro Aguas, cofundador
da empresa, juntamente
com Luis Caracinha,
ambos licenciados em
Design de Comunicacao
pela Universidade do
Algarve. Pedro Aguas deu
0S primeiros passos como
empreendedor ainda no
ensino secundario com

a criacao de um projeto
na area da assisténcia
informatica.




Atualmente, no que diz respeito aos
meios publicitdrios, néo s6 gerem a
frota de autocarros urbanos de Faro,
mas também o seu terminal. “Em
setembro de 2015, instalamos quatro
Mupis Digitais, inovadores na cidade,
para comercializacdo de publicidade
outdoor. Esses equipamentos
colocaram-nos na vanguarda da
tecnologia no que diz respeito as
campanhas outdoor digitais a Sul

do Tejo, e fomos uma das primeiras
empresas a investir neste tipo de
equipamento.”



GARANTIR

A CONSERVACAO
DAS ESPECIES DE
CAVALOS-MARINHOS

A colaborar com o Centro de Ciéncias
do Mar (CCMAR), depois de ter feito o
mestrado sobre aquacultura de choco,
Miguel Correia acabou o doutoramento
em 2015 com um projeto de
investigacao sobre as duas espécies
de cavalos-marinhos da Ria Formosa,
0 cavalo-marinho-de-focinho-comprido
(Hippocampus guttulatus) e o
cavalo-marinho-de-focinho-curto
(Hippocampus hippocampus),
desenvolvendo um programa

de reproducao em cativeiro do
cavalo-marinho-de-focinho-comprido,
0 mais abundante nesta Ria.

O periodo que antecede a criacao
desta empresa nao foi facil, nem
linear. Com o inicio do processo

de implementacao de reproducao,
comecaram a perceber que esta
tarefa ndo viria arevelar-se simples.
“Conseguimos reproduzir os animais,
mas Nao conseguiamos manter

0s juvenis até a fase adulta porque
surgiam varias complicacdes, sendo a
taxa de sobrevivéncia muito reduzida”,
recorda.

No segundo ano, passaram de zero
para 20 por cento de sobrevivéncia e
foram continuando sempre a otimizar
o sistema de cultivo. Ja em 2009, com
o0 inicio do seu doutoramento, Miguel
Correia comecou a focar-se mais

na parte ecolégica e conseguiram
chegar perto dos 70 por cento de
sobrevivéncia, ''o que era bastante
significativo para uma especie que

€ valiosa".

O seu doutoramento focou-se entao
na conservacao destas duas espécies
de cavalos-marinhos europeus. Além
da disseminacdo dos resultados
decorrentes dos seus estudos, este
investigador participou em inumeras
comunicacdes no sentido de proteger
e salvaguardar os recursos naturais,
usando os cavalos-marinhos como
«espécies bandeira». Ainda em

20710, foi convidado aintegrar o
Project Seahorse (http://www.
projectseahorse.org), uma entidade
de referéncia na area dos estudos de
cavalos-marinhos e de protecdo da
biodiversidade a nivel mundial.

Ano apos ano, foram conseguindo
aumentar a taxa de sobrevivéncia,
tornando-se consistente e,
atualmente, tém animais suficientes,
quer para estudos, quer paraa



comercializacdo no mercado
ornamental. De acordo com Miguel
Correia, "'a criacdo em aquacultura

€ um elemento primordial para a
conservacdo da espécie. Por um lado,
permitira diminuir a pressdo sobre a
recolha de cavalos-marinhos no seu
ambiente, por outro podera servir
como meio de repovoamento da
espeécie. Alem disso, muitos aquarios
tém interesse nesta tecnologia como
forma de suprimir a necessidade

de exemplares para o mercado da
Aquariofilia e para fins ornamentais".

Porque é dificil conseguir
financiamentos, a Shrimppo foi

entdo idealizada como uma fonte de
rendimento para conseguir suportar
ainvestigacdo. Em 2013, decidiram
testar a viabilidade da empresa em
termos comerciais e participaram

no Concurso de Ideias promovido
pela UAlg, tendo sido uma das ideias
vencedoras. O papel do CRIA- Divisdo
de Empreendedorismo eTransferéncia
de Tecnologia foi primordial neste
processo.

Contudo, o prazer da descoberta

e a satisfacdo de poder ajudar na
preservacdo, séio uma espécie de
antidoto para estes investigadores.
Por isso, Miguel Correia insiste

em destacar que “esta empresa
foiidedlizada para ter uma forte
componente de inovacéo e
investigacéio”.

Para melhor perceber a concecao
desta empresa, € necessario conhecer
ainvestigacao que tém desenvolvido.
O investigador empresario
contextualiza: 'em 2001-2002, a
comunidade de cavalos-marinhos

na Ria Formosa era uma das maiores
em todo o mundo. Mas, apesar da
abundancia de animais, em 2008
Miguel Correia e lain Caldwell, outro
investigador do projeto Seahorse,
revisitaram os mesmos locais e
aplicaram os mesmos métodos para
averiguar a evolucao da populagao

de cavalos-marinhos. Desta vez,

os resultados foram alarmantes: a
populacdo da espécie H. guttulatus
sofreu uma quebra de 94 por centoe a
de H. hippocampus 73 por cento. Estas
conclusoes serviram de trampolim
para o seu doutoramento e, através

da suainvestigacao, tentou perceber
quais foram as causas para este
decréscimo, procurando solucoes.

Em 2013, voltou a fazer areavaliacao
destas populacées e verificou uma
pequena recuperacao das espécies,

mas sempre abaixo dos valores de
2001. Apesar destes sinais, todos

0s anos mais de 50 toneladas de
cavalos-marinhos sao capturadas

no mundo e enviadas para aplicacao
na medicina tradicional oriental ou
para utilizacdo ornamental. Nem
aintegracao da espécie na Lista
Vermelha da Unido Internacional para
a Conservacao da Natureza, em 2016,
tem parado o declinio. Nesta protecdo,
Miguel Correia salienta ainda o apoio
do Parque Natural da Ria Formosa, do
Instituto da Conservacdo da Natureza
e da Floresta e da Fundacao Oceano
Azul/Oceanario de Lisboa.

No primeiro ano da empresa,
foram-se posicionando no

mercado, estabelecendo contactos
com fornecedores e iniciaram a
comercializacdo, sem esquecer aluta
pela preservacao no habitat natural,
num balanco que consideram positivo.
Em plena Ria Formosa, sediada na
Estacdo Experimental do Ramalhete,
a Shrimppo € um complemento da
investigacao que realizam, por isso
apreservacao continuara a ser uma
preocupacao primordial. “A génese
danossa empresa sera sempre a
investigacao, embora sem descurar a
vertente comercial.” Mas até quando os
investigadores conseguirdo proteger
a beleza do seu colibri, o iconico cavalo
dos mares?
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Sediada em Albufeira

e criada em 2017, a
PLURALO foi uma das
vencedoras do Concurso
Ideias em Caixa 2016,
dinamizado pela
Universidade do Algarve.
Genericamente, € uma
plataforma de gestéo
dereservas turisticas
que permite a qualquer
empresa do setor da
animacao turistica ter a
sua central de reservas
de forma acessivel.
“Desenvolvemos um
sistema completo

de analise, gestdo e
otimizacdo da operacao
turistica, permitindo
gque as reservas sejam
feitas de formarapida e
com uma comunicacao
eficaz entre prestadores
de servicos, operadores
turisticos e ticketshops”,
explica Natacha Parreira

cofundadora da empresa.

~RVAS
TURISTICAS

ApOs a sua participacdo no concurso,
a Pluralo foi contactada por diversas
empresas e, embora ndo tivesse o
produto totalmente acabado, esses
contactos "“motivaram-nos para
acelerar mais o desenvolvimento”,
recorda Natacha Parreira,
acrescentando: 'a principal dificuldade
gue temos sentido é a de encontrar
talentos para a nossa equipa.
Queremos muito ter uma equipa de
talentos algarvios, mas nem sempre
conseguimos encontrar as pessoas
certas'.

Natacha Parreira estudou Novas
Tecnologias da Comunicacdo na
Universidade de Aveiro e trabalhou
como gestora de marketing e
consultora em diversas empresas,
tendo elaborado varios projetos para
marcas como a Quiksilver, Jeronimo
Martins, BPl e Emel. Foi cofundadora
da start-up Inviita, uma aplicagao
movel que gera roteiros turisticos

com base no estado de espirito do
utilizador. Recentemente, pertenceu
a equipa que desenhou arede de
bicicletas partilhadas de Lisboa.

Constituida por trés socios, a Pluralo
surgiu como uma necessidade

interna que dois dos seus fundadores
sentiram nos seus negocios de
animacado turistica. Até a data,

ndo existia nenhuma solucdo que
respondesse as caréncias sentidas,
mas com o know-how do setor da
animacao turistica, do user experience
designer e do desenvolvimento
tecnologico que os trés empresarios
tinham, decidiram desenhar um
produto que "pudesse contribuir paraa
criacdo da competitividade, igualdade
de oportunidades e qualificacao da
oferta de quem quer proporcionar
experiéncias diferenciadoras aos
turistas”.



Sempre com uma grande preocupacdo
em apoiar as empresas que utilizam

a sua plataforma, a Pluralo comecou
por convidar diversas empresas

do Algarve para colaborarem como
empresas piloto e, assim, contribuir
para o desenvolvimento do produto.
Primeiramente, esta empresa tentou
perceber quais as maiores dificuldades
sentidas pelas empresas parceiras e,
de seguida, tentou arranjar solucoes e
adaptar a plataforma as necessidades
de cada parceiro.

Em 2017 a Pluralo foi selecionada
pela Startup Portugal para participar
no Websummit, com intuito de
representar as solucées tecnoldgicas
portuguesas. Hoje, esta empresa faz
parte da Startup Portugal e tem a
Microsoft como parceira tecnoldgica,
estando ainda a criar algumas
parcerias com entidades regionais.

Tendo como destinatarios qualquer
empresario que "tenha ou pretenda
abrir um negoécio na area da animacao
turistica”, a Pluralo oferece as
empresas solucdes para a gestdo

e operacao de reservas diarias,
proporcionando, ainda, a comunicacao
eficaz com uma rede de agentes. Ja
para os agentes comissionistas, tal
Ccomo a jovem empresaria refere,

a empresa oferece "‘uma solucao
onde podem ver, em tempo real, as
disponibilidades e efetuar marcacdes
sem tempos de espera nem chamadas
telefonicas".

Convicta de que "'ser empreendedor
ndo é facilem lugar algum”, Natacha
Parreira acredita que a inteligéncia
emocional é o instrumento ideal para
lidar com os desafios do mundo dos
negocios. Os programas de apoio, de
aceleracdo e deincubacdo sao, na
sua opinido, uma mais-valia para as
empresas que pretendem comecar,
mas "também para todos aqueles que
queiram inovar".

P.19
IDEIAS EM CAIXA

Relativamente ao nosso Pais, a
empresaria defende: "Portugal tem
hoje o ecossistema perfeito para o
desenvolvimento de novas solucoes,
temos reunidas todas as condicdes
para criar servicos e produtos, usando
0 Nosso Pais como piloto paraa
inovacao e aumentado a qualidade

da nossa oferta e da exportacao.”

A cofundadora da Pluralo refere que
Portugal, apesar da sua pequena
dimensdo, ja demonstrou elevada
qualidade em diversas areas, por isso,
“temos de trabalhar em conjunto de
forma a sermos mais competitivos'.

Para Natacha Parreira o balanco
deste primeiro ano da Pluralo tem
sido bastante positivo e muito
focado em ""conhecer o negocio”.
Futuramente, a empresaria e os seus
socios ambicionam 'ser o ambiente
de trabalho de qualquer empresa de
animacdo turistica, estar presentes
em todas as lojas, praias, parques
tematicos e ticketshops”, sempre com
0 intuito de continuar a conhecer e a
apoiar as empresas parceiras no seu
quotidiano.
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Ha cerca de trés meses

a desempenhar o cargo
mais elevado de qualquer
instituicdo universitaria,
em entrevista a UALGzine
o Reitor Paulo Aguas,

que se autodefine

como ‘‘determinado,
temperamental, mas muito
racional”’, faz um balanco
positivo destes primeiros
tempos e garante que a
UAlg esta em condicoes de
apresentar a candidatura
para abertura de um Polo
Tecnologico, no Campus
da Penha. Consciente das
grandes mudancas que
se vivem, Paulo Aguas
fala ainda das relacées
com o meio empresarial,
das estratégias que vai
utilizar para consolidar
aafirmacdodaUAlga
nivel regional, nacional

e internacional, sem
esquecer o roteiro pelas
empresas.

PAULO
AGUAS

UALGzine - Como se autodefine o
Reitor Paulo Aguas?

Paulo Aguas (PA) - Determinado,
temperamental, mas muito racional.

UALGzine — Que balanco faz destes
primeiros meses de mandato?

PA - Faco um balanco positivo,

SO possivel gracas ao trabalho
desenvolvido pelos meus colegas

da equipa reitoral e equipas de apoio

e a colaboracao dos dirigentes dos
servicos e respetivas equipas, dos
diretores das Unidades Organicas e
demais corpo docente e dos diretores
dos Centros de Investigacao. O tempo
passado no gabinete tem sido reduzido.
Foi realizado o périplo interno. Servicos,
Unidades Organicas e Centros de
Investigacao foram visitados. Em marco
foi apresentado o Plano Estratégico ao
Conselho Geral, apds um periodo de
discussao publica.

Foi um periodo intenso. O emprego
cientifico e o Programa de
Regularizacdo Extraordinaria dos
Vinculos Precarios na Administracao
Publica (PREVAP) constituem dossiés
complexos que permanecem abertos.
Na sequéncia da apresentacao do
relatorio da OCDE, o governolancou a
discussao publica de um vasto pacote
legislativo para a Ciéncia e o Ensino
Superior. Vivem-se momentos de
grandes mudancas.

UALGzine - Como vé arelacéo da UAlg
com o meio empresarial? Esta relacéio
ainda pode ser mais intensificada? De
que forma pensa fazé-lo?

PA - Considero que arelacdo com

0 meio empresarial ¢ muito forte,

mas que ainda podera ser mais forte.
Destaco duas dimensdes: a formacdo
de quadros e a transferéncia de
conhecimento. Nos ultimos 10 anos a
percentagem da populacdo ativa no
Algarve com ensino superior completo
quase duplicou, fixando-se em 2016
acimados 20 por cento. Gostariamos
de ter ido um pouco mais longe. No
futuro precisamos de ir bem mais aléem
pois o Algarve permanece abaixo da
media nacional. Aproximadamente

60 por cento dos nossos diplomados
ficam na regido. Nos ultimos 30 anos
formamos algumas dezenas de milhares
de jovens, assim como alguns menos
jovens, que tém dado um contributo
inestimavel ao tecido empresarial
regional e nacional, pois ndo formamos
apenas para o Algarve. A formacdo de
quadros trata-se de uma dimensao
consolidada, o que ainda ndo acontece
com a transferéncia de conhecimento.
Trata-se de uma dimensdo mais recente,
com enorme potencial de crescimento.
O conhecimento ja e hoje um fator critico
de sucesso para o desenvolvimento dos
territorios, que tera que ser cada vez
mais sustentavel. No futuro, sé-lo-3a
ainda mais. A abertura da academia, dos
seus professores e investigadores, para
interagir com as empresas e crescente.
0O mandato do reitor sera marcado por
uma total disponibilidade para cooperar.
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UALGzine - O CRIA - Diviséio de
Empreendedorismo e Transferéncia de
Tecnologia é uma estrutura destinada
a promover relacées entre as unidades
de investigacdo e desenvolvimento
e/ou os investigadores da
Universidade e as empresas. Na

sua opinido, estas relacées tém sido
privilegiadas?

PA - Sem qualquer duvida que tém
sido privilegiadas. A Universidade do
Algarve foi criada em 1979, recebeu

0s primeiros estudantes em 1983.
Antecipando e assumindo novos
desafios, nomeadamente a promocao
derelacbes entre investigadores e
empresas, em 2010 foi criada a Divisdao
para a Transferéncia de Tecnologia

e Conhecimento, que tem vindo a
desenvolver um excelente trabalho.
Em menos de uma década, o CRIA
tornou-se uma marca da Universidade
do Algarve, com um trabalho
reconhecido pelo meio empresarial.

UALGzine - A UAlg aposta na
valorizacéo do conhecimento,
impulsionando o desenvolvimento
de ideias de negocio com potencial
inovador e fomentando a instalacéo
de spin-offs e start-ups de base
tecnoldgica. Como avadlia o trabalho
redlizado pelo CRIA nesta drea?

PA - Avalio igualmente de uma forma
extremamente positiva. Nos ultimos
anos, o CRIA apoiou a criacdo de
algumas dezenas de spin-offse
start-ups de base tecnologica. Nao
iriei mencionar nenhum caso em
particular, apenas referir que essas
novas empresas tém em comum

uma fortissima resiliéncia, atestada
pela elevadissima percentagem que
permanece em atividade, muita acima
do registado pelas restantes empresas.

UALGzine - Para quando um Polo
Tecnoldgico na UAlg? Este projeto vai
ou néo avancar?

PA - O Polo Tecnologico esta
dependente de financiamento
comunitario. Os trabalhos preparatérios
estdo concluidos. Sabemos o que
queremos fazer e estaidentificado um
conjunto de empresas que tem vindo

a trabalhar connosco e que pretende
instalar-se no Polo Tecnoldgico.
Aguardamos a publicacdo do aviso

para apresentacdo da candidatura.
Nao podemos anunciar uma data
para a publicacdo, pois ndo se trata
de uma decisao da Universidade.

O que garantimos € que estamos em
condicdes de apresentar candidatura.

A principal componente do Polo
Tecnoldgico passa pela criacdo,

no Campus da Penha, de uma
infraestrutura que permita acolher
empresas na area das Tecnologias de
Informacdo, Comunicacoes e Eletronica
(TICE). Para tal, propomo-nos adaptar
um edificio ja existente (Complexo
Pedagogico — edificio das salas de
aulas), dotando-o das condicdes
necessarias para a atividade das
empresas.

UALGzine - Qual a relevéncia da
criacéio desse Polo Tecnoldgico?

PA - O Polo Tecnologico assume um
papel determinante paraintensificar a
permeabilidade entre a Universidade e
as Empresas. Trata-se de uma aposta
setorial (TICE), mas que se assume
transversal para muitas das areas

gue desenvolvemos, com impacto
nas Engenharias, no Turismo, no
Marketing e no Design, entre outras.
Com a criacao do Polo teremos ndo
SO mais atividades de transferéncia
para as empresas, mas tambémuma
maior aproximacao das empresas as
atividades de ensino e aprendizagem,
com inequivocos beneficios para os
estudantes.

UALGzine - Quais as principais
novidades desse Polo?

PA -A principal novidade é que ndo

se trata de um Polo paraincubacdo
empresarial, mas para o acolhimento
de empresas, ainda que jovens,
instaladas no mercado e com elevadas
perspetivas de crescimento a medio
prazo, que ja encontram traducdo no
curto prazo.

UALGzine - Deu a conhecer a

sua intencdo de fazer um roteiro
por empresas e organizacoes
empresariais. Porque sentiu essa
necessidade?



PA - A necessidade foi sentida

por considerar, como atras referi,

que a dimensao transferéncia de
conhecimento ainda ndo se encontra
consolidada. Trata-se de uma dimensdo
relativamente recente que deve ser
impulsionada. Como responsavel
maximo da Instituicdo tenho a
obrigacao de sinalizar as prioridades.

E esta é uma prioridade. Temos que
desmontar algumas ideias feitas que
ndo correspondem a realidade. Por
exemplo, diz-se que as universidades
"estdo distantes, ndo se abrem”.

Tenho sérias duvidas se existirdo na
sociedade instituicoes onde seja mais
facil entrar, no sentido literal, franquear
as suas portas, contactar de forma
livre, muitas vezes espontanea, os seus
agentes.

UALGzine - Jd hd data prevista para a
primeira visita? Qual serd a primeira
empresa?

PA - O périplo terd inicio no segundo
trimestre de 2018, ndo devendo a
primeira visita ocorrer antes de maio.
Cada trimestre sera dedicado aum
setor de atividade. A primeira visita
tera o mesmo significado da ultima

e so devera ser anunciada quando
tivermos a data marcada, o que ainda
ndo acontece.

UALGzine - Na sua tomada de posse
explicou que os seus grandes desafios
passam pela “crescente afirmacéo

da UAlg nos planos regional, nacional
einternacional” e pela “gestdo
financeira”. Que estratégias vai utilizar
para consolidar a afirmacéo da UAlg
nestes trés planos?

PA - A crescente afirmacdo da
Instituicdo passa pela expansao da
nossa cadeia de valor, cujas atividades
primarias sao o Ensino, a Investigacao
& Transferéncia e as Relacbes com

a Comunidade e que tém como
suporte toda a estrutura de 6rgaos e
servicos (Governanca). Acredito que
Nos proximos quatro anos iremos
conseguir aumentar o numero de
estudantes e de diplomados, com
maior crescimento nos estrangeiros,
aumentar os indicadores de
investigacao, nomeadamente niveis
de financiamento e de producdo
cientifica, num contexto de crescente
permeabilidade com o meio envolvente.

O cimentar da nossa afirmacdo exige
esforcos multiplos e diferenciados, mas
interdependentes. Se no plano regional
0 ensino e a prestacdo de servicos
poderdo ser suficientes, a afirmacao
nos planos nacional e internacional
passa pelainvestigacao e pela
participacdo em redes, em particular no
ultimo plano.

UALGzine - Embora defenda que

“é necessdrio mais financiamento
publico”, quer tentar obter mais
receitas proprias para a UAlg. De que
forma?

PA - O bom trabalho desenvolvido
pelas Instituicdes de Ensino Superior
(IES) em Portugal e os desafios

do conhecimento justificam mais
financiamento por parte do Orcamento
do Estado. E imperativo que as

IES sejam dotadas por recursos
similares, em termos comparativos,
a0s dos nossos principais parceiros
europeus, 0 que ndo temvindo a
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acontecer. Com poucos recursos
temos feito muito. Com mais recursos
faremos muito mais. Em simultaneo,
sera também necessario alterar a
distribuicdo do financiamento de modo
a garantir a coesdo da atual rede.

Em 2017, aproximadamente 70 por
cento dareceita arrecadada teve
origem no Orcamento do Estado. As
receitas proprias repartiram-se entre
propinas e taxas académicas (17%) e
projetos e prestacdo de servicos (13%).
Nos proximos anos, onde ja se inclui
2018, esperamos que o crescimento
das receitas proprias seja superior ao
do financiamento publico, podendo vir
arepresentar 40 por cento da receita
total arrecadada. O crescimento sera
mais forte em projetos e prestacoes

de servicos do que em propinas e
taxas académicas. De que forma?
Essencialmente através do aumento
do numero de candidaturas a projetos e
do aumento do numero de estudantes
internacionais.
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Cursos Tecnicos
Supetriores Profissionais

HBOUN&E L= o8

Os Cursos Técnicos Superiores Profissionais (TeSP) tém a
duracao de quatro semestres letivos, 120 créditos e conferem
a0 aluno um diploma de técnico superior profissional
equivalente ao nivel 5 do Quadro Nacional de Qualificacdo.

> Contabilidade
> Energias Renovaveis
> Gestao de Animacao Turistica

> Instalacoes Elétricas, Domética
e Automacao

> Manutencao e Reabilitacao
de Edificios e Infraestruturas

> Secretariado Executivo
> Seguranca e Higiene Alimentar

> Sistemas e Tecnologias
de Informacao

> Tecnologia e Manutencao Automovel

Estainformacao podera estar sujeita a alteracoes.

Candidaturas e mais informacdes em: www.ualg.pt / tesp@ualg.pt

O QUE SAO?

Os Cursos Tecnicos Superiores
Profissionais (TeSP) sdo formacoes
superiores que conferem qualificacdo
profissional de nivel 5 do Quadro
Europeu de Qualificacbes paraa
Aprendizagem ao Longo da Vida.
Estes cursos tém a duracdo de quatro
semestres letivos e 120 creditos.

O QUE CONFEREM?

Diploma de técnico superior
profissional.

Acesso ao Ensino Superior atraves de
concurso especial, com dispensa de
prova de ingresso para 0s cursos de
licenciatura de continuidade da UAlg.
Creditacao da formacdo para
prosseguimento de estudos, segundo
o sistema europeu de transferéncia e
acumulacdo de créditos (ECTS).

A QUEM SE DESTINAM?

Aos titulares de um curso de ensino
secundario ou de habilitacao
legalmente equivalente;

Aos que tenham sido aprovados nas
provas especialmente adequadas
destinadas a avaliar a capacidade para
a frequéncia do ensino superior dos
maiores de 23 anos;

Aos titulares de um diploma de
especializacao tecnoldgica, de

um diploma de técnico superior
profissional ou de um grau ou diploma
de Ensino Superior, que pretendam a
sua requalificacdo profissional.
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TRANSFORMAR
O CONHECIMENTO
EM IDEIAS

DE NEGOCIO

Empreendedorismo

A Universidade do Algarve aposta na valorizacao do
conhecimento gerado na regiao do Algarve, impulsionando o
desenvolvimento de ideias de negdcio com potencial inovador
e fomentando ainstalacao de spin-offs e start-ups de base
tecnolodgica.

O apoio a criacao de empresas contitui, por isso, uma aposta
clara da UAlg enquanto forma de valorizar e transferir o
conhecimento.

106 Novas empresas
80% Taxa de sobrevivéncia

SETORES

Agroalimentar

\Elg

Saude e Bem-Estar
Outro Setor

Energia
Turismo

TIC e Industrias Culturais
e Criativas
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AQUACULTURA
COM FUTURO

A SODIUM € uma empresa
que se dedica a producao
aquicola e a investigacao
produtiva na area da
aquacultura. “O nosso
objetivo e reabilitar uma
das maiores unidades
nacionais, o Moinho
dosIlhéus, em pleno
Parque Natural da Ria
Formosa, em Tavira, de
uma forma sustentavel

e dinamica, onde, a par
da producao comercial
de produtos marinhos,
consigamos também
receber outras empresas
privadas e institutos
publicos para investigacao
e desenvolvimento,
conseguindo, assim,

ser uma referéncia na
vanguarda darealidade
aquicola a nivel nacional
e europeu’’, refere Andre
Mendonca, fundador

e diretor executivo da
empresa.

Apos a conclusao do Ensino
Secundario, André Mendonca
frequentou durante dois anos o curso
de Engenharia Civil, em Lisboa. De
regresso ao Algarve, dedicou-se ao
empreendedorismo, tornando-se

um “super empresario”. Em 2010,
comecou a explorar o bar farense
Ditadura e em 2012 aventurou-se na
abertura de umrestaurante, o Se7e
Pedras. Depois do sucesso alcancado,
0 empresario algarvio resolveu
expandir a sua atividade e abriu um
Wine Bar e uma Brewery. Adepto de
novos desafios e sempre desejoso de
sair da sua area de conforto, decidiu
procurar novas oportunidades de
negocio em areas bem distintas da
restauracdo e, atualmente, é CEO e
fundador da LSC, empresa que detém
a Sodium.

Sendo uma empresa recente,

mas ambicionando a expansao
internacional, a Sodiumira
vocacionar-se, inicialmente, na
comercializacdo de trés espécies
marinhas: a Epinephelus marginatus,
um peixe comumente conhecido por
garoupa, a Holothuria mammata,
uma espeécie de pepino domar, ea
Paracentrotus lividus, um género de
ourico-marinho.

Brevemente, a empresaira explorar

a propriedade Moinho dos lIhéus,

hoje em dia parcialmente ativa, um
local singular no que diz respeito as
condicdes para a aquacultura. Com 28
hectares, este espaco tem "recursos
unicos, o que torna o projeto versatil
ao ponto de podermos produzir tantas
outras especies em componente
multitréfica como equinodermes,
crustaceos, bivalves e macroalgas,
entre outros”, salienta Andreé
Mendonca.

Com um produto considerado
premium, que é “produzido em regime
semi-intensivo e com parGmetros de
qualidade elevados”, a Sodium tem
como objetivo abranger os vdrios
mercados, nacionais e internacionais,
e candlizar o seu produto a precos
extremamente competitivos. Neste
momento, esta jovem empresa estd

a fechar alguns contratos e parcerias
para a exportacdo dos seus produtos.
Na sua grande maioria, os acordos

de exportacdo ja fechados séio com
Paises de Lingua Oficial Portuguesa e
da Europa do Leste, estando ainda por
concluir alguns acordos com os canais
asidticos.
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Até ao final de 2017, a Sodium centrou  nosso Pais, André Mendonca responde  se torna deveras recompensador.

o seuinvestimento em estudos, que esta é "'uma questao dificil”, “E reconfortante conseguir
investigacdo e consultoria. Jaem acrescentando que "'é complicado ser  aproveitar e valorizar o capital

2018, o investimento, que ronda os 2 empresario em Portugal, ainda mais humano especializado que o Algarve
milhdes de euros, ira ser aplicado na quando se tenta lancar e dinamizar tem para oferecer e em equipa
contratacao do espaco, namado de uma start-up'. passar por todo esse processo de

obra especializada e em adjudicacdes.
Atualmente, esta a candidatar-se a
novos programas de financiamento

credibilizacdo, conseguindo efetivar o
projeto. Resumindo, é trabalhoso ser
empresario em Portugal, mas vale a

Em relacdo aos projetos SEED
(Startups and Entrepreneurship
Ecosystm Development), o

para que possa continuar a - . G : pena.”
desenvolver os seus projetos empresario acredita que "ainda existe
' muito preconceito e muita falta de Para o futuro da Sodium, André

Incubada na UAlg, esta empresa tem aposta, principalmente por parte Mendonca tem muitas ambicoes,
como principais parceiros, o Centrode  dabanca, que tende sempre usar mas para ja tem como principal
Ciéncias doMar e o CRIA — Divisaode  métodos de avaliacao desatualizados  foco oinicio de 2019, data em que
Empreendedorismo e Transferénciae e pouco aplicaveis a realidade deste comecara a produzir as espécies para
Tecnologia. género de empresas’. No entanto, comercializacao, esperando ser uma

. para André Mendonca essa dificuldade  das maiores referéncias aquicolas em
Questionado sobre qual o grau de . . .

€ um verdadeiro desafio, que apos Portugal e na Europa.

dificuldade de se ser empresario no
um longo processo de trabalho,
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INDUSTRIA
4.0

Com um gosto especial pelos
computadores, aos 7 anos Mario
Saleiro comecou por aprender a
programar pequenos jogos. Anos
depois licenciou-se em Engenharia
Elétrica e Eletronica pela UAIg, no
ramo de Tecnologias de Informacao

e Telecomunicacdes, e realizou o
mestrado na mesma area tendo

sido premiado com duas bolsas de
merito. Foi bolseiro de investigacao
cientifica do Centro de Investigacao
Tecnoldgica do Algarve (CINTAL),
onde desenvolveu equipamento para
comunicacoes acusticas submarinas.
Posteriormente, foi-lhe atribuida uma
bolsa de doutoramento pela Fundacdo
para a Ciéncia e Tecnologia (FCT) e
iniciou os estudos no doutoramento
em Engenharia Informatica na
Universidade do Algarve.

Tal como o seu socio, Jodo Duarte
sempre foi muito curioso e

explorador, desmontava brinquedos e
eletrodomeésticos para descobrir como
funcionavam. Mais tarde, comecou

afazer os seus proprios circuitos
eletronicos e a arranjar aparelhos
domesticos. Com um percurso escolar
peculiar, 0 empresario ingressou num
curso de Técnico de Eletricidade e
Edificacbes, equivalente ao 12° ano,

e adquiriu a carteira profissional

de eletricista. Licenciou-se em
Engenharia Elétrica e Eletronica, ramo
de Sistemas de Energia e Controlo,
pela UAlg, e realizou o mestrado na
mesma area, sendo premiado com
uma bolsa de mérito da Instituicao
algarvia.

Embora tenham criado a empresa ha
apenas um ano, 0S jovens empresarios
jatrabalham em projetos de eletronica
e tecnologia ha algum tempo.

Em 2011, pertenceram ao grupo
fundador do eLab Hackerspace, um
laboratario gerido pelos estudantes
de Engenharia Elétrica e Eletronica

e ex-alunos da Universidade do
Algarve, que se dedica a partilha de
conhecimentos e a sua aplicacao no
desenvolvimento de todo o tipo de

projetos. Ainda como membros deste
espaco, representaram a UAlg em
varias edices da Lisbon Maker Faire,
tendo ganho varios prémios. "‘Todos
ficavam surpreendidos porque, afinal,
havia alguém no Algarve que fazia
tecnologia", refere Mario Saleiro.

Um ano antes de fundarem a Sandworx,
0S empresarios participaram e foram
uns dos vencedores do Concurso

Ideias em Caixa 2016, dinamizado pelo
CRIA — Divisao de Empreendedorismo
e Transferéncia e Tecnologia, que tem
vindo a prestar apoio a empresa antes
mesmo desta existir oficialmente. O
CRIA tem sido muito util para nos, foi

0 NOSSO Unico apoio. Existem muitos
incentivos para empresas, mas para
empresas que estdo a comecgar, existe
um vazio, especialmente para empresas
no Algarve, regidao que tem vindo a ser
deixada de fora em diversos programas
de apoio”, salienta o empresario.



Mas, afinal, o que é que a Sandworx
faz concretamente? Mdrio Saleiro
explica: “Nos fazemos tudo o que

é tecnoldgico desde eletronica,
mecdnica, informatica... Desde a

ideia, até ao produto final.” De um
modo geral, esta empresa analisa

o problema, recolhe informacées
detalhadas e arranja solucées.
Imaginemos, “‘uma empresa produz
um determinado produto e tem uma
linha de montagem com pessoas

a executar tarefas extremamente
repetitivas, é obvio que, apos duas

ou trés horas a fazer a mesma tarefa,
o funciondrio ja néio tem o mesmo
discernimento para decidir se o
produto tem qualidade ou néo, em que
categoria se insere, etc.”.

Assim, a Sandworx, depois de ter uma
analise mais detalhada do problema,
cria solucdes, como por exemplo, ‘uma
maquina que através de um sistema
possa categorizar logo o produto, fazer
o controlo da qualidade, identificar
defeitos, ou até mesmo fazer alguma
parte do processo”, com o intuito de

libertar os trabalhadores para outras
tarefas em que "o ser humano seja
melhor do que as maquinas'.

Apesar de ndo ter sido o seu objetivo
quando foi criada, atualmente, a
Sandworx dedica-se também a
projetos na area das instalacdes
interativas. "Tivemos logo trés grandes
projetos na area das instalacdes
interativas. Esperamos agora com

o fim desses projetos, quem sabe,
continuar nessa area ou focar-nos
naquilo que tinhamos em mente
inicialmente.” Esta empresa atua
tambeém na area das Smartcities ou
Cidades Inteligentes e, tal como os
empresarios explicam, para uma
cidade ser inteligente, primeiro tem
de ter informacao sobre si propria”,
acrescentando que, por exemplo,
"'se queremos que os semaforos
mudem consoante a hora do dia, se
queremos que eles atuem conforme
o transito, antes de mais a cidade tem
de ter informacao sobre o que esta a
acontecer em tempo real”.
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Escolher o nome para esta empresa
ndo foi facil, mas sendo os dois
empresarios algarvios de gemae
sendo a areia (sand em inglés) abase
de toda a eletronica, aliaram esse fator
ao trabalho (work eminglés) e resultou
em Sandworx. "'A areia é feita de silicio,
nos originalmente tiramos o curso de
eletronica e queriamos trabalhar no
Algarve em eletronica', explica Mario
Saleiro.

Embora estejam focados em viver
um dia de cada vez, os empresarios
tém muitas ambic6es para o futuro,
"por agora, acabando os projetos, a
ambicdo a curto prazo € comecarmos
a dedicar-nos aquilo para que
Cridamos a empresa, ou seja, ao ramo
da Inteligéncia Artificial, da Visdo
Computacional e também da Internet
das Coisas e suas aplicacées. A longo
prazo, as ambicdes sdo muitas, ndao

é facil... HA muita coisa a acontecer”,
remata Jodo Duarte.
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EM BUSCA DA
AGRICULTURA

LIVRE DE QUIMICOS

A AGRONOLOGICA

foi criada em 2016 por
José Vanzeler de Melo,
licenciado em Engenharia
Agrondmica, ramo de
Hortofruticultura, pela
Universidade do Algarve.
Esta empresa tem

como principal area de
atuacdo a agricultura,
nomeadamente a protecao
bioldgica de culturas e a
agricultura biologica. “A
intencdo € a utilizacao

de menos quimicos,
menos pesticidas, que nos
possam causar danos,
utilizando por contraponto
insetos, acaros,
organismos vivos que nos
permitem um controlo
das pragas”, explica o
empresario.

José Vanzeler de Melo desde cedo

se apaixonou pela natureza e pelos
insetos. Enquanto aluno da UAlg, o
seu espirito empreendedor ja tinha
sido revelado. Foi um dos criadores
da Versus Tuna e participou no grupo
de teatro Sin Cera. Posteriormente,

0 empresario esteve envolvido na
construcdo do Centro de Ciéncia
Viva do Algarve, onde também foi
funcionario, e, durante cerca de 12
anos, trabalhou na area do golfe, como
Greenkeeper.

Sempre quis ser cientista e seguir
uma carreira de investigador, mas o
destino levou-o por outros caminhos
e, ap0os uma situacao de desemprego,
resolveu «arregacar as mangas»

e criar 0 seu proprio negocio. Foi
nesta altura que o CRIA — Divisdo de
Empreendedorismo e Transferéncia
de Tecnologia da Universidade

do Algarve entrou na sua vidae o

ajudou a esclarecer algumas duvidas,
principalmente na area da gestao.
"Custou-me e ainda hoje estou a
aprender a ser gestor, mas consegui
caminhar nesse sentido e criar aminha
marca, 0 meu logotipo, todo um projeto
Novo que nao existia, que ndo eraum
franchising. E um trabalho que implica
muita dedicacao”, esclarece.

O projeto, que comecou a ser
desenvolvido em 2013, foi sendo
aperfeicoado e cresceu de talmodo
que foi necessario encontrar um

local que pudesse albergar a sede da
empresa. Também nesta etapa o CRIA
teve um papel crucial e José Vanzeler
de Melo acabou por sediar a sua
empresa em Odemira, naincubadora
de empresas municipal Odemira
Empreende, que o CRIA ajudou a criar.
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Nao trabalhando "“por catalogo”, mas
sim em funcao das necessidades

do cliente e das suas culturas,
atualmente a Agronologica
dedica-se essencialmente a sua
vertente comercial, ou seja, a venda
de produtos para a agricultura, com o
intuito de diminuir as populacées de
pragas e proteger biologicamente as
culturas.

Com uma carteira de clientes
maioritariamente a Sul do Tejo, mas
também a Norte, ilhas e até empresas
internacionais que tém filiais em
Portugal, o empresdrio afirma que, em
relacéio a protecdo biolégica, “ainda ha
muito por fazer”, pois acredita que a
extincdo dos quimicos na agricultura
é algo “que ndo vai acontecer para ja”,
mas esta é s6 mais uma razéo para
que o seu projeto “continue a laborar
nesta drea”.

Relativamente a utilizacdao de quimicos
nas culturas agricolas, uma pratica
ainda muito usual, 0 empresario
explica que, por exemplo, "ha pessoas
gue, sempre que renovam uma
cultura, deixam ficar a terra em pousio
durante o verdo e aproveitam para
fazer uma desinfecdao potente com
quimico, para queimar tudo o que ha
de mau, e, passado uns dias, repdem
as plantas. O que acontece ao fazer
essas bombas quimicas é que tudo
volta a estaca zero e tudo o que € bom
também desaparece”, salientando que

"essando € afilosofia que se deve ter”.

Outra das componentes desta
empresa € a formacado. José Vanzeler
de Melo dinamiza formacoes para
técnicos que trabalham em agricultura,
mas tambeém, numa vertente de
Educacao Ambiental, para criancas

e jovens que frequentam as escolas
basicas e secundarias, o que, na sua
opinido, contribui para “lhes incutir o
respeito pela natureza".
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A terceira componente em que
a Agronologica se focaéada
investigacao e desenvolvimento
cientifico. Agora que ja tem dois
colaboradores a tempo inteiro
naempresa, e esperando que
futuramente possa aumentar esse
numero, José Vanzeler de Melo
garante que esse facto o libertae
lhe permite "pegar numamaquina a
espera que um inseto saia, apareca,
faca, estrague. E disso que se trata a
investigacao que quero fazer.”

Atualmente, o empresario pretende
candidatar-se a fundos de incentivo
para que possa, rapidamente,
investir em "“equipamento de
laboratdrio, maquinas fotograficas,
salas de incubacdo', continuar a sua
investigacao e abrir novos caminhos
para a Agronologica.
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A UNKN é uma start-up
criada em 2016, incubada
na Universidade do
Algarve. "“Tem como
missao providenciar
servicos tecnologicos
inovadores para
marketing e engenharia,
ou seja, projetos

que tém como base
ferramentas digitais
e/outecnologicas’,
explica Marcos Soares,
licenciado em Turismo
pela Universidade do
Algarve, a frequentar
atualmente o curso de
Engenharia Elétrica e
Eletronica.

MARKETING
~CNOLOGICO s60°

“Durante o curso de Turismo

sempre procurei desenvolver mais
competéncias, acabando por aprender
a programar e a dominar ferramentas
de design e edicao de video. Ao fim de
trés anos a trabalhar como freelancer
apercebi-me que ja era um trabalho
bastante estavel e mais lucrativo do
gue o meu emprego na altura, por esse
motivo percebi que existia lugar no
mercado para a UNKN."”

A empresa surgiu como mais uma
agéncia web, que fazia marketing
digital, websites e conteudos

com drone. No entanto, a sua

ambicdo sempre foi fazer mais e
procurar solucdes inovadoras e até
desconhecidas do mercado, dai o
nome UNKN, Unknown, que quer dizer
desconhecido eminglés.

“Na minha opinidao, o marketing
ndo deve ser apenas digital, mas
sim tecnologico, e estas solucdes
podem passar por solucoes
fisicas/experiéncias.”

Foi partindo desta premissa que

a UNKN procurou criar as suas
proprias solucées e comecou a
desenvolver dois projetos distintos:
o “print-a-pic”, que consiste

na impressdo de fotografias

com branding associado; e o
“panotek360”, que desenvolve
sistemas de video 360°, jd exportados
para mais de 20 paises, como india,
Coreia do Sul, Estados Unidos,
Canada, Reino Unido, Franca, entre
outros.



Neste momento recorre a freelancers
para formar equipas que integram
diversos projetos. Dos principais
desafios com que se deparou, realca
a escassez de apoios financeiros e
aresisténcia do mercado a novas
empresas. Marcos Soares elege

ainda como fatores positivos ‘o
interesse que a Universidade tem no
desenvolvimento de novas solucoes
tecnologicas e o apoio que da as novas
empresas'.

Com uma vertente altamente
tecnologica, a UNKN consegue
abranger varios setores, embora nos
ultimos meses tenha criado a marca
REDS (Real Estate Digital Solutions),
posicionando-se como uma empresa
de servicos tecnologicos para o

setor imobiliario, que consegue
providenciar solucées completas, tipo
«cChave namao». "Fazemos desde o
desenvolvimento de modelacao 3D,
visitas virtuais, captacdo de foto e
video, ou seja um pacote de marketing
imobiliario completo”, enumera.

Algumas das solucées desenvolvidas
pela UNKN consistem em tecnologias
como o video 360 graus, que

permite aos utilizadores olharem

e experienciarem um momento

como se estivessem presentes no
local. A realidade virtual, possibilita
«viver> toda uma outra realidade,
conseguindo interagir com objetos
e navegar livremente por espacos
totalmente virtuais. Desenvolvem
ainda visitas virtuais, que permitem
explorar espacos a partir de qualquer
dispositivo que tenha um browser
(telemovel, tablet, computador),
aplicacoes mobile, video e fotografia
aérea, impressao, modelacdo e
animacdo 3D, entre muitos outros
produtos.

“Num mercado global cada vez

mais competitivo, é importante a
diferenciacéo e inovacédo néo so na
oferta, mas também na promocéo, por
isso adaptamos alguns dos nossos
servicos para este mercado e cridmos
a marca REDS”, explica.

A UNKN tem varios tipos de clientes,

ja que oferece servicos aplicaveis a
inumeras areas tdo distintas como

0 acompanhamento de obras com
imagens aéreas ou a inspecdo de
pocos mineiros com video 360°. A nivel
de mercado imobiliario trabalham com
varios clientes, como por exemplo,

em Vale de Lobo e na Quinta do

Lago e, recentemente, iniciaram uma

parceria com o Pine Cliffs Resort para a
promocao do seu mais recente projeto
imobiliario, o Pine Cliffs Gardens.

Se por um lado, considera que é

facil criar uma empresa, por outro
reconhece que nao é facil ser-se
empresario em Portugal. "E um
caminho arduo com muito trabalho
pela frente, e, sinceramente, acredito
gue poucos o facam pelo dinheiro,
mas sim pelo gosto, pela liberdade
de tomar as proéprias decisodes e pela
responsabilidade sobre os resultados,
quer sejam bons, quer sejam maus.”
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REALIDADE
AUMENTADA E
INTELIGENCIA
ARTIFICIAL

Criada em outubro de 2017
por Luis Carlos e Ricardo
Alves, aFORGE IT surgiu na o=
continuidade de varios projetos 2 (—1 &
gue desenvolveram enquanto
alunos de licenciatura e de
mestrado em Engenharia
Elétrica e Eletrdnica, na
Universidade do Algarve.

O Pool Live Aid, um sistema
de realidade aumentada
(AR) projetado para auxiliar
os jogadores de snooker,
desenvolvido durante

0 curso, foi o principal
impulsionador da ForgeIT.




“De forma a conseguirmos levar

este projeto avante, fizemos uma
parceria com a Inalux, uma empresa
ligada a area da publicidade, que

nos proporcionou um ambiente
profissional de desenvolvimento

e ajudou a internacionalizar e
comercializar o projeto”, contam.
Posteriormente, ''fruto desta parceria
de sucesso e da nossa paixao pelas
tecnologias interativas, decidimos criar
a Forge IT com o objetivo de seguir
estas mesmas paixoes'.

Luis Carlos e Ricardo Alves lembram
que "“as areas relacionadas com
Realidade Aumentada estdo a ganhar
um enorme destaque nos mercados
tecnologicos de entretenimento, mas
ainda ndo estdo a ser aplicadas em
algumas areas especificas, tais como
0s jogos fisicos (Physical Games).
Ora "o Pool Live Aid é um exemplo
disso mesmo, um projeto que aplica

a Realidade Aumentada num jogo
real de snooker, oferecendo o brilho
tecnologico a este desporto”.

Para aléem de readlidade aumentada

e da redlidade virtual (RV), a

Forge IT desenvolve tecnologias
digitais e interativas, educativas e
assistivas, incluindo componentes

de computacéo visual, robotica,
inteligéncia artificial, eletronica, entre
outas similares.

Para esta empresa, ainda em fase
embrionaria, o grande desafio foi
desenvolver as primeiras solucdes
para os primeiros clientes, porque,
tratando-se de projetos com alguma
dimensdo, ndao podiam defraudar

as suas expetativas. A escassez de
recursos humanos profissionais nas
suas areas de investigacdo € um dos
seus principais e atuais obstaculos.

Enquanto alunos da UAlg lembram que,
durante esse tempo, desenvolveram
alguns projetos tecnolodgicos e
integraram projetos de investigacao.
Ainda nesse periodo, tiveram
oportunidade de levar o Pool Live Aid
(que orgulhosamente exibem na sua
empresa como um projeto nascido
enquanto alunos da UAlg) a algumas
mostras de ensino, nomeadamente a
Futurdlia (Lisboa) e Qualifica (Porto),
inserido nos stands da Universidade
do Algarve.

A Forge IT mantém uma ligacdo com o
CRIA - Divisao de Empreendedorismo
e Transferéncia de Tecnologia da

UAlg, que os acompanhou desde o
inicio da criacdo da empresa, até a
gestdo e preparacdo de candidaturas
a programas de incentivos. Contudo,
asuarelacdo com a UAlg estende-se
amuitas areas do saber. Ainda
recentemente integraram a equipa
musical do concerto “Contrastes
Sonoros", evento inserido nos "'Dias
dalnovacdo e Partilha Pedagogica”,
organizado pela Reitoria e Conselhos
Pedagodgicos das Unidades

Organicas da UAlg. Neste concerto,
desenvolveram um programa
interativo para o "'V3 musigraphic' com
0 objetivo de representar visualmente
e em tempo real o ritmo e intensidade
da variacdo de movimento da
performance de cada um dos musicos,
numa projecdo interativa no palco.

Além da parceria com a Inalux,
continuam a trabalhar proativamente
para estabelecer novas parcerias.

Nos ultimos meses, desenvolveram
maioritariamente projetos para
clientes empresariais, relacionados
com solucoes interativas digitais, tais
como websites, aplicacdes moveis,
instalacoes interativas, servicos de
desenho, impressao 3D e producao
de Printed Circuit Boards. "Os

clientes que procuram as nossas
solucdes interativas digitais atuam,
principalmente, nas areas de agéncias
digitais e comunicacdo, e estamos a
trabalhar ativamente em produtos
internos nas areas de AR e VR,
direcionados para clientes individuais e
para todo o mercado global.”
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No final de 2017, com o apoio do

CRIA, apresentaram uma candidatura
ao Programa Operacional Regional
CRESC ALGARVE 2020, que estaem
avaliacdo pelo Sistema de Incentivos
ao Empreendedorismo e Emprego
(SI2E). Este apoio ¢ direcionado para
a criacdo ou expansao de micro e
pequenas empresas, permitindo

a expansao de postos de trabalho
para entidades das zonas do interior
do Algarve. A aguardar decisdo,
consideram que "este apoio seria
essencial, uma vez que poderia ajudar
no rapido desenvolvimento das
solucoes e produtos tecnologicos com
gue nos comprometemos, ou seja, a
concretizar os objetivos daForge IT a
curto elongo prazo".

Para Luis Carlos e Ricardo Alves

ser empresdrio é “uma experiéncia
unica, que é desenvolvida por

gosto”. Afirmam que a Forge IT “foi
criada a partir da paixéo pelas dreas
tecnoldgicas interativas e todo o
trabalho, as dificuldades ou facilidades
séio fruto dessa mesma paixéo”.

Como perspetivas futuras, ambos sao
unanimes em afirmar que possuem
uma enorme ambicdo e vontade

de crescer. Paraisso, ‘esperamos
encontrar colaboradores profissionais
com as mesmas ambicdes e paixdes
pelas areas tecnologicas futuristicas
e interativas, de forma a fazer face

a0 NoSso crescimento atual e a
ajudar-nos a desenvolver os projetos
previstos ainda para este ano'.
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APOSTAR
EM I&D PARA
CRESCER

A EDRATURION nasceu
em 2017 quando Bruno
Felicio e Sandra Silva
regressaram da Irlanda,
onde viveram durante
dois anos e meio. Com
um vasto leque de
areas de atuacao, esta
empresa, incubada na
UAlg, desenvolve o seu
trabalho na vertente da
automacao e robotica,
desde o desenho de um

projeto até ao seu produto
final, ajudando outras
empresas e industrias

no desenvolvimento,
instalacdao e manutencao
técnica.

Quando decidiram abandonar alrlanda,
Bruno Felicio e Sandra Silva, rumaram
até ao Algarve para apostar na area

da automacao e robotica, mesmo

que alguns amigos acreditassem que
ndo seria uma aposta viavel. “Alguns
amigos acharam que era uma loucura
apostar nesta area no Algarve', revela
0 empresario.

Nesta mudanca de vida, conheceram
a Universidade do Algarve, que os
auxiliou na sua criacao. “Temos muito
a agradecer. Achamos que o CRIA

— Divisao de Empreendedorismo

e Transferéncia de Tecnologia é um
projeto que devia ser replicado em
todo o Pais para apoiar start-ups e
empresas que estdo a crescer. E um
projeto bastante util e que faz sempre
um esforco para nos ajudar”, salienta
Bruno Felicio.

Com uma experiéncia de 20 anos na
area, e tendo trabalhado numa das
melhores empresas do mundo em
produtos medico-farmacéuticos,
Bruno Felicio explica o que levou

0 casal de empresarios a criar a
Edraturion: “Temos desenvolvido

uma seérie de produtos e de sistemas
e otimizado equipamentos, por

isso, achamos que tinha chegado a
altura de fazer algo para nos. Ter uma
empresa, prestar servicos e apostar
em Investigacdo & Desenvolvimento,
€ isso que temos estado a fazer.”

Na vertente I&D, os empresdrios tém
investigado e desenvolvido novos
produtos que, posteriormente, seréo
lancados para o mercado para serem
comercializados. Questionados sobre
a funcionalidade dos produtos que
estdo em fase de desenvolvimento,
desvendam: “Hd um produto
relacionado com o ozono, para
melhorar a saude e o bem-estar.

Ndo hd nada no mercado com as
caracteristicas deste produto, é
inovador. Os beneficios do ozono iréio
estar disponiveis para o publico em
geral a um custo mais reduzido.”

Para além dos servicos relacionados
com as areas da eletronica, da
tecnologia e da automacao e
robotica, os empresarios comecaram
recentemente a trabalhar em novos
dominios, nomeadamente no ramo




dos Recursos Humanos. Sandra Silva,
licenciada em Marketing, trabalhou
numa empresa de recrutamento
enquanto esteve nalrlanda, e acredita,
tal como o seu parceiro de negocios,
que um curriculum vitae inovador
pode ser a chave para um futuro de
sucesso e que a vertente humana é
essencial no mundo do trabalho. Neste
ambito, os empresarios pretendem
apostar, assim que tenham estrutura
financeira, num género de recursos
humanos "diferente daquilo a que
estamos habituados em Portugal”,
referem.

Com uma forte ligacdo ao mercado de
trabalhoirlandés e acreditando que
em algumas areas os profissionais
portugueses sao os melhores da
Europa, os empresarios afirmam

que existe um conjunto de fatores
essenciais para quem quer trabalhar
nalrlanda, porisso, dentro da area
dos recursos humanos tencionam
"“trabalhar com as universidades, ir as
universidades, falar com os alunos',
revelando que pretendem realizar
seminarios, formacoes e estagios
“onde as pessoas vao aprender

mais algumas coisas para poderem
adicionar ao seu curriculum e isso
abre-lhes muito mais facilmente uma
portanalrlanda”.

A consultadoriae
marketing industrial &
outro dos servicos que

a Edraturion pretende
oferecer futuramente.
Neste contexto, Bruno
Felicio refere que "muitas
vezes as industrias colocam
informacdo de forma tao
banal que as pessoas nem
ligam. Tem que haver marketing por
detras, tem que haver umaideia, um
layout...tem que ser apelativo”.

Tambeém o Continuous Improvement
€ um dos objetivos desta empresa,
ou seja, pretendem apostar na
melhoria e otimizacdo dos sistemas
das empresas. Mas como o podem
fazer? Bruno Felicio explica: “Por
exemplo, linhas ou processos, ja com
alguns anos, podem ser otimizados
com as novas tecnologias de forma
a aumentar a sua eficacia, diminuir
custos de producdo e, em muitos
casos, reduzir os tempos de paragem.
Cada caso e cada processo sao
diferentes e requerem um estudo
aprofundado, otimizacdes de 20,

30 e 40 por cento sdo valores que
por vezes sdo faceis de atingir com
simples alteracdes.”

Regressados a Portugal, os
empresarios defendem que este

Pais deveria ser gerido de uma outra
forma. Na opiniao de Bruno Felicio,
dever-se-ia “aumentar os ordenados,
pois isso aumentaria o poder de
compra, 0 que geraria aumento da
producdo, e, consequentemente,

seria necessario criar mais postos de
trabalho, o que, por sua vez traria mais
dinheiro para o Estado. Toda a gente
ficaria mais feliz", garante.
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Embora a Edraturion seja uma empresa
recente, a sua lista de clientes engloba
empresas nacionais e internacionadis,
estas dltimas fruto dos contactos que
Bruno Felicio foi estabelecendo ao longo
dos anos enquanto viajou pelo mundo,
desde o Vietname aos Estados Unidos
da Ameérica, quando trabalhou numa
conceituada empresa americana. Lidou
com vdrias culturas e pessoas, o que
Ihe forneceu diversas ferramentas e
“vdrios contactos a nivel profissional”
que hoje séio fundamentais para a sua
empresa.

Com uma patente pronta a ser
registada e apoiando-se em
investidores privados que conhecem
bem o seu trabalho, as ambicoes
destes dois empresarios sao muitas.
Pretendem continuar a “melhorar,
ver as coisas evoluirem em Portugal
e ver a empresa crescer nacional

e internacionalmente. O futuro

€ conseguir crescer e criar uma
estrutura financeira razoavel para
conseguir alcancar o objetivo dos
departamentos. Ainda somos muito
pequeninos e o crescimento € que
nos vaifazer conquistar o mercado”,
conclui Bruno Felicio.

Bruno Felicio e Sandra Silva
conheceram-se ha 22 anos no teatro,
ele dedica-se a parte técnica porque
ndo gosta de papéis, ela é quem trata
da gestdo burocratica da empresa,
mas ambos estao empenhados em
continuar a escrever um futuro de
SuCesso para a sua empresa.
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LEGIONELLA

SAFE BUILDING
INCORPORA |

AS MELHORE

S

PRATICAS
MUNDIAIS

A ARTESTE e

uma empresa de
consultoria ambiental,
direcionada para o
mercado internacional,
vocacionada para
desenvolver solucées
integradas que cumpram
as expetativas e
exigéncias dos seus
clientes nas mais diversas
vertentes. Atualmente
incubada na Universidade
do Algarve, tem como
objetivo oferecer
servicos diferenciadores,
gque constituam uma
mais-valia na gestdo de
instalacOes, em projetos
ambientais ou na protecao
da saude humana.

i

A génese d?mﬂ\@a prende-se
com afil a de vida do seu diretor
ger € sempre se preocupou

com as questdes ambientais,
estabelecendo parcerias estratégicas
em diferentes areas, sem descurar
dinamicas competitivas.

Nuno Antdo é engenheiro do
Ambiente, formado na Universidade
do Algarve, e mestre em Energias
Renovaveis - Especializacao em
Qualidade do Ar Interior.

Recordando o inicio da criacao desta
empresa, explica que na altura era
diretor técnico de outra empresa.

"“A Arteste surgiu e foi pensada

para corresponder as exigéncias do
mercado e alegislacdo entdo existente
no que concerne a qualidade do ar,

dai a escolha do nome. Depois, como
alegislacao passou a ser opcional e
tudo o que ndo é obrigatdrio passa
para segundo plano, a empresa esteve
praticamente parada.” O empresario
considera que em Portugal ainda

se aposta pouco na prevencao,
"faz-se apenas o que a lei exige!".
Posteriormente, “a Arteste teve

que reinventar-se, alargando o seu
campo de visao e as areas de atuacdo,
embora a designacdo permanecesse
amesma porque ja comecava a ser
identificada no mercado".

Na nossa conversa, fom
transportados para o ano de 2014,
quando se deu um dos maiores |

problemas de satde publica no Pﬁis.

“Vila Franca de Xira foi afetada por
um grande surto de legionella, que

provocou 12 mortos e atingiu'mais

de 400 pessoas”. Ora, para explicar
exatamente o que esta empresa
faz, Nuno Antéio esclarece: “se os
inovadores constroem o mundo, a
Arteste tem como miss&:/dudar

a torna-lo melhor”. E foiesta sua
viséo que fez com que ja em 2013
desenvolvesse de raiz um produto
proprio, que iﬁlcorpora as melhores
prdaticas mundiais, intitulado
Legionella Safe Building.

Determinante foi o papeldo CRIA

Y - o
- Divisao de Empreendedorismo e
Transferéncia de Tecnologia da UAlg,
que, atraveés do seu Gabinete de
Apoio a Promocdo da Propriedade
Industrial (GAPI), tratou do registo
do projeto comaimarca nacional, que
posteriormente viria a ser registado
COMO marca europeia.

O que tem de inovador e que praticas
agrega o projeto Legionella Safe
Building? Em sentido lato, o seu
criador explica: ''tem como objetivo a
diminuicao do risco de legionella em
sistemas de agua e de Aquecimento,



Ventilacdo e Ar Condicionado (AVAC)".
Contudo, é mais complexo, "inclui
diversas vertentes, das quais se
destacam: a avaliacdo e gestao

de risco; a formacao; analises para
pesquisa de legionella; e a distincao
dainstalacdo quando cumpridos os
requisitos da Especificacao Técnica
para o Servico de Manutencao de
Instalacbes de Risco de Legionella'”.

Atento as exigéncias e ao
compromisso com a qualidade e com a
satisfacdo dos clientes, ""a metodologia
de trabalho, incluida no ambito da
certificacao ISO 9001 e auditada

por uma entidade independente,
combina a aplicacao de principios

ja consagrados na prevencado de
legionellanuma abordagem a avaliacao
de risco e ao controlo de pontos
criticos'.

Interpelado sobre como se distingue
no mercado de trabalho, Nuno Antdo
explica que "a Arteste apresenta como
opcdes de servicos a consultoria e

as analises, mas também as acdes

de manutencdo corretiva ao nivel

das infraestruturas e equipamentos

derisco", acrescentando ainda: ‘a
prevencdo é a melhor abordagem,

e, por isso, recomendamos sempre
arealizacao de um diagndstico as
instalagdes, porque ao proteger a
saude humana, protege-se aimagem
de uma organizacao'.

Sobre a aceitacao deste projeto no
mercado, Nuno Antdo esta ciente de
que, cada vez mais, "o cliente procura
uma oferta global e personalizada”,
referindo ainda que "este projeto
jafoi apresentado a entidades de
referéncia do setor turistico e tem
vindo a ganhar notoriedade junto do
setor da saude”. Quanto ao mercado,
tem clientes muito diversificados,
que vao desde unidades de saude,
unidades hoteleiras, lares de terceira
idade, marinas, escolas, complexos
desportivos, restaurantes, entre
outros. "A legionella € um assunto
sensivel, que continua de forma
recorrente a ser motivo de alarme
social, como € o caso do ultimo
surto noticiado em Portugal.”
Especificamente, esclarece que
"existem mais de 50 espécies de
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legionella, 17 das quais podem levar
adoencas no ser humano, sendo a
Legionella pneumophila conhecida
COMoO a mais patogeénica.

Na sua opinido, “desde 2001 que em
Portugal o foco das autoridades tem
sido o setor turistico, descurando-se
outros equipamentos de risco,
nomeadamente edificios do setor

da saude, industrias, complexos
desportivos, entre outros. A legislacao,
ainda em desenvolvimento, devera
permitir identificar responsabilidades e
definir acdes no sentido de uma maior
prevencao’.

Como diretor de uma empresa, partilha
aopinido e as reivindicacbes de

muitos empresarios e considera que
existe demasiada burocracia para as
pequenas empresas, mas o0 mesmo
ndo se reflete nas multinacionais.

De futuro, a Arteste tem como
ambicdo a internacionadlizacéo da
marca Legionella Safe Building, com
aimplementacéo deste projeto fora
de Portugal, mais especificamente

no mercado europeu. A expansdo da
empresa também poderd estar para
breve, devido as muitas solicitacées e
a alguns projetos que irdio comecar a
desenvolver.

Para terminar, o empresario realca

o facto de a Arteste estar incubada
na UAlg como uma mais-valia.

"Aqui juntam-se varias areas do
saber, reinem-se areas distintas de
investigacdo, as parcerias surgem
naturalmente e a troca de opinides &
uma constante. Para breve, poderdo
surgir projetos comuns, ligados a
investigacao.”

Em jeito de conclusao, considera que
""qualquer empresa deve ambicionar
sempre a exceléncia, valorizar as
pessoas e trabalhar para a satisfacdo
dos clientes, evoluindo de acordo
com as necessidades do mercado e
antecipando, sempre que possivel, 0s
efeitos da mudanca”.
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A principal «forca>» desta empresa centra-se no
conhecimento técnico e cientifico dos seus socios. Ja a
principal dificuldade carateriza-se pela inexisténcia de
capacidade instalada ao nivel de meios tecnicos, devidos
aos constrangimentos financeiros para a concretizacao
das necessidades de investimento inicial, nomeadamente
no que diz respeito a aquisicao dos equipamentos técnicos
necessarios para a laboracao.

O mercado alvo dos servicos da empresa Ecosonda € o

da Saude, em particular o do segmento do diagnostico
medico com especialidades que envolvem a utilizacdo das
tecnologias de ultrassons. A ultrassonografia, conhecida
como ecografia, ¢ uma tecnologia relativamente recente
de diagnostico por imagem, que se distingue de todas as
outras pela ndo utilizacdo de radiacdes ionizantes. Esta
tecnologia encontra-se em assinalavel expansao, quer pela
crescente difusdo e generalizacdo da sua utilizacdo, quer
pela diversidade de novas formas de aplicacao ou pela sua
intensa evolucdo tecnoldgica. Prevé-se que a crescente
utilizacdo dos ultrassons para o diagnostico medico, assim



Com o objetivo de criar produtos inovadores para o
mercado do diagndstico médico, a Ecosonda apresenta
uma gama de servicos de elevado valor acrescentado,
“especializados em avaliar e assegurar o correto
funcionamento dos equipamentos de ultrassonogrdfia,
intervindo corretivamente, quando necessdrio, e
garantindo, assim, a sua qualidade e consequente
fiabilidade do diagndstico”, explica o engenheiro fisico
Sérgio Gabriel.
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ATl edicao da “UAlg Careers Fair' realizou-se
em marco, no Complexo Pedagogico do
Campus da Penha. A feira de emprego da
Universidade do Algarve contou com a
participacao de cerca de 1000 visitantes e
com a presenca de mais de 60 empresas e
instituicoes, que recrutaram para centenas
de postos de trabalho e estagios profissionais,
nas diversas areas de ensino da Academia
algarvia.

Organizada pela UAlg e pela Associacdo Académica, com o apoio
do Municipio de Faro, esta feira pretende reunir um conjunto
diversificado de empresas, facilitando a insercao no mercado de
trabalho e o desenvolvimento de uma carreira profissional.

Com um vasto programa de atividades, esta terceira edicao
privilegiou, uma vez mais, o recrutamento e o contacto direto

com as empresas. Simultaneamente, decorreram sessoes de
apresentacdo das empresas, havendo espaco para dialogo; sessdes
de recrutamento, com entrevistas a estudantes e diplomados

pela UAlg; workshops, com sessdes praticas sobre a tematica da
empregabilidade; e almocos de networking.

Devido ao sucesso da iniciativa, a UAlg Careers Fair, ja considerada
amaior feira de recrutamento do Sul do Pais, vai continuar a

ser um evento de referéncia, contribuindo para a alta taxa de
empregabilidade dos seus diplomados.

Organizacdo

©UAlg  AnyALe
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TESP - CURSOS
TECNICOS SUPERIORES
PROFISSIONAIS

- Contabilidade
- Energias Renovaveis
- Gestdo de Animacdo Turistica

- Instalacdes Elétricas, Domotica
e Automacao

- Manutencdo e Reabilitacao de Edificios
e Infraestruturas

- Secretariado Executivo

- Seguranca e Higiene Alimentar

- Sistemas e Tecnologias de Informacdo
- Tecnologia e Manutencao Automovel

LICENCIATURAS

- Agronomia

- Arquitetura Paisagista

- Artes Visuais

- Biologia

- Biologia Marinha

- Bioquimica

- Biotecnologia

- Ciéncias Biomédicas

- Ciéncias Biomédicas Laboratoriais
- Ciéncias da Comunicacao

- Ciéncias da Educacao e da Formacdo
- Dietética e Nutricdo

- Design de Comunicacdo

- Desporto

- Economia

- Educacdo Basica

- Educacdo Social

- Enfermagem

- Engenharia Civil

- Engenharia Elétrica e Eletronica
- Engenharia Informatica

- Engenharia Mecanica
-Farmacia

- Gestao — Faro e Portimao

(diurno e noturno)

- Gestdo de Empresas

- Gestao Hoteleira

- Gestdo Marinha e Costeira
-Imagem Animada

-1 magem Médica e Radioterapia
- Linguas e Comunicacao

- Linguas, Literaturas e Culturas
- Marketing

- Matematica Aplicada a Economia

e aGestao

- Ortoprotesia

- w

LICENCIATURAS (continuacéo)

- Patrimanio Cultural e Arqueologia
- Psicologia

- Sociologia

- Tecnologia e Seguranca Alimentar
- Turismo - Faro e Portimao

POS-GRADUACOES

- Alimentacdo em Meio Escolar
- Artes Visuais e Performativas
- Avaliacdo e Gestao da Atividade Imobiliaria

- Avancos Cientificos em Ciclo Urbano

da Agua*

- Curso de Especializacdo em Perturbacoes

dos Sons da Fala

- Fisica para o Ensino
- Novas Tecnologias Aplicadas ao Ciclo

Urbano da Agua*

- Nutricdo na Atividade Fisica e no Desporto
- Otimizacdo da Linguagem de Criancas com

Desenvolvimento Tipico e Atipico

- Pds-Licenciatura de Especializacdo em

Enfermagem Comunitaria

- Reabilitacdo — Edificios e Areas Urbanas
- Sistemas de Informacdo Geografica

- Técnicas Avancadas em Imagem Médica

e Radioterapia: Curso de Especializacdo
em Tomografia

- Terapia da Mao: Reeducacao

do Membro Superior

MESTRADOS INTEGRADOS

- Medicina

- Ciéncias Farmacéuticas




MESTRADOS

- Aquaculture and Fisheries

- Arqueologia

- Arquitetura Paisagista

- Biologia Marinha*

- Biologia Molecular e Microbiana*
- Biotecnologia*

- Ciclo Urbano da Agua*

- Ciéncias Biomédicas

- Ciéncias da Educacao

- Ciéncias da Linguagem

- Contabilidade

- Design de Comunicacao para o Turismo
e Cultura

- Direcdo e Gestao Hoteleira

- Educacdo Pré-escolar

- Engenharia Civil

- Engenharia Elétrica e Eletronica

- Engenharia Informatica*

- Engenharia Mecanica - Energia,
Climatizacao e Refrigeracdo

- Ensino de Inglés no 1° Ciclo
do Ensino Basico

- Ensino de Portugués e Inglés no 2° Ciclo
do Ensino Basico

- Ensino do 1° Ciclo do Ensino Basico e de
Matematica e Ciéncias Naturais no 2° Ciclo
do Ensino Basico

- Ensino do 1° Ciclo do Ensino Basico e
de Portugués e Historia e Geografia de
Portugal no 2° Ciclo do Ensino Basico

- Financas Empresariais

- Fiscalidade

- Geomatica

- Gerontologia Social

- Gestao de Marketing

- Gestdo de Recursos Humanos

- Gestdo de Unidades de Saude

MESTRADOS (continuacao)

- Gestdo e Avaliacao de Tecnologias

em Saude

- Gestdo Empresarial

- Gestao Sustentavel dos Espacos Rurais
- Historia e Patrimonios

- Hortofruticultura

- Management

- Marine and Coastal Systems

- Matematica para Professores

- Neurociéncias Coghnitivas

e Neuropsicologia

- Oncobiologia - Mecanismos Moleculares

do Cancro

- Psicologia Clinica e da Saude
- Psicologia da Educacao
- Psicologia Social, do Trabalho

e das Organizacées

- Seguranca e Saude no Trabalho
- Sociologia
- Tecnologia de Alimentos*

- Turismo

MESTRADOS
ERASMUS MUNDUS

- Chemical Innovation and Regulation
- Ecohydrology

-Emergency and Critical Care Nursing
- Marine Biological Resources

- Water and Coastal Management

@ UAlg
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OFERTA FORMATIVA 201872019

DOUTORAMENTOS

- Ciéncias Agrarias e Ambientais

- Ciéncias Biologicas*

- Ciéncias Biomédicas

- Ciéncias Biotecnolégicas™

- Ciéncias da Linguagem

- Ciéncias do Mar, da Terra e do Ambiente*

- Economic and Management Sciences

- Engenharia Eletronica e Telecomunicacées*
- Engenharia Informatica*

- Literatura

- Matematica*

- Marine Sciences

- Media-Arte Digital

- Psicologia

- Quimica*

- Tourism

UNIVERSIDADE DO ALGARVE

*Cursos lecionados também em inglés
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